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مهلـــت وکالتی‌کردن حســـاب و ثبت ســـفارش در مرحله 
جدید عرضه خودروهای وارداتی در پلتفرم اتونوین تمدید 
شـــد. متقاضیان خرید خودروهای خارجـــی اکنون تا دوم 
شهریورماه برای وکالتی‌کردن حساب و مسدودکردن مبلغ 
۵۰۰ میلیون تومان فرصت دارند و ثبت سفارش نیز تا سوم 

شهریورماه امکان‌پذیر خواهد بود.
این تمدید در پی اضافه‌شـــدن خودروهای جدید به سبد 
عرضه و استقبال متقاضیان انجام شده است تا افرادی که 
موفق به تکمیل مراحل ثبت‌نام در مهلت قبلی نشده‌اند، 
فرصت بیشـــتری برای انجام فرآیندهای مورد نیاز داشـــته 

باشند.
در مرحله جدید عرضه، خودروهایی از برندهای نیســـان، 
تویوتا، مزدا، بی‌وای‌دی، ولوو و فولکس‌واگن در فهرست 
خودروهـــای قابل عرضـــه قـــرار گرفته‌اند. تنـــوع برندها و 
مدل‌های حاضر در این مرحله، از نظر قیمت و کاربری، یکی 

از عوامل افزایش استقبال متقاضیان عنوان شده است.
براساس زمان‌بندی جدید، متقاضیان باید تا ۲ شهریور ۱۴۰۵ 
حساب بانکی خود را وکالتی و مبلغ ۵۰۰ میلیون تومان را در 
این حساب مسدود کنند. این مبلغ به‌عنوان ضمانت حضور 
در فرآیند عرضه در نظر گرفته شده و وکالتی‌کردن حساب، 

پیش‌شرط ثبت سفارش خودروست.
همچنین مهلت ثبت سفارش تا ۳ شـــهریور ۱۴۰۵ تعیین 
شده و متقاضیان باید درخواست خود را حداکثر تا پایان این 
مهلت ثبت کنند. ثبت‌نام و مراحل مرتبط با این عرضه تنها 
از طریق سامانه رسمی اتونوین انجام می‌شود و متقاضیان 
باید برای جلوگیری از سوءاســـتفاده‌های احتمالی، فرآیند 

ثبت درخواست را از مسیرهای اعلام‌شده دنبال کنند.
با توجه به محدودیت خودروهای عرضه‌شده، متقاضیان 
باید پیش از پایان مهلت‌های اعلام‌شده نسبت به تکمیل 
مراحل اقدام کننـــد. همچنین مطالعه شـــرایط و ضوابط 
عرضه و دفترچه راهنما پیش از ثبت سفارش، برای آگاهی 

از جزئیات فرآیند ضروری است.

فرصت خرید برای خودروهای نیسان، 
تویوتا، ولوو و مزدا

 تمدید مهلت ثبت‌نام
خودروهای وارداتی

هیـــأت عمومـــی دیـــوان عدالـــت 
 ۴۷۳ مصوبـــه  ابطـــال  بـــا  اداری 
شـــورای رقابـــت، قاعده محاســـبه 
ح‌هـــای  طر در  پیش‌پرداخـــت 
پیش‌فروش خـــودرو را تغییر داد؛ 
تصمیمـــی کـــه می‌توانـــد پرداخت 
خودروهـــای  خریـــداران  نهایـــی 
داخلی و مونتاژی را تحت‌تأثیر قرار 

دهد.
بر اساس این رأی، در قراردادهایی 
که قیمت خـــودرو بر مبنـــای زمان 
تحویـــل تعییـــن می‌شـــود، مبلـــغ 
پرداختی مشتری در زمان ثبت‌نام 
دیگر لزوماً ســـهم ثابتـــی از قیمت 
خودرو در زمان تحویل نخواهد بود 
و خریدار ممکن اســـت ناچار شود 
مابه‌التفاوت قیمت روز خودرو را در 

زمان تحویل پرداخت کند.

 دفاع شورای رقابت
از حقوق خریداران

ایـــن رأی روز چهارشـــنبه ۲۸ مـــرداد و 
در پـــی شـــکایت خودروســـازان صادر 
شـــد. به این ترتیب، مصوبـــه‌ای که از 
ســـال ۱۴۰۰ یکی از مبناهای محاســـبه 
قیمت در طرح‌های پیش‌فروش بود، 
از چرخه مقررات بازار خودرو کنار رفت؛ 
تصمیمی که حالا دوباره این پرســـش 
را پیش روی خریداران گذاشـــته است 
که وقتی بخشی از پول خودرو را ماه‌ها 
پیش از تحویل پرداخت می‌کنند، این 
مبلغ در زمان تحویل دقیقاً چه میزان 
از قیمت خودرو را پوشش خواهد داد؟

سپهر دادجوی‌توکلی، سخنگوی شورای 
رقابت، در توضیح ایـــن رأی به »ایران« 
می‌گوید:»خودروسازان از مصوبه ۴۷۳ 
شـــکایت کرده بودند و شـــورای رقابت 
نیز در جریان رسیدگی از تصمیم خود 
دفاع کرده اســـت.« به گفته او، »حتی 
در مرحلـــه بـــدوی، رأی به نفع شـــورا 
صادر شـــده بود، امـــا در نهایت هیأت 
عمومی دیوان عدالت اداری شـــکایت 
خودروســـازان را وارد دانست و مصوبه 

را ابطال کرد.«

دادجوی‌توکلـــی تأکید می‌کنـــد:»رأی 
دیوان لازم‌الاجراست و شورای رقابت 
نیـــز بـــه آن تمکیـــن خواهـــد کـــرد.« 
اهمیـــت این تصمیـــم امـــا در فرمولی 
است که تا پیش از این، نحوه محاسبه 
پیش‌پرداخـــت مشـــتری را در زمـــان 

تحویل مشخص می‌کرد.

ماجرای مصوبه ۴۷۳ چه بود؟
مصوبه ۴۷۳ شـــورای رقابت در ســـال 
۱۴۰۰ بـــرای پیش‌پرداخت مشـــتریان 
ح‌هـــای پیش‌فـــروش خـــودرو  در طر
قاعده مشخصی در نظر گرفته بود. بر 
اساس این قاعده، مبلغی که مشتری 
هنگام ثبت‌نـــام پرداخـــت می‌کرد، با 
توجه به قیمت خودرو در همان زمان، 
به‌عنوان ســـهمی از بهای خـــودرو در 
نظر گرفته می‌شـــد. بنابراین افزایش 
قیمت خودرو در ماه‌های بعد، به کل 
مبلغ خودرو تســـری پیـــدا نمی‌کرد و 
تنها بخش پرداخت‌ نشده تحت‌تأثیر 
قیمـــت جدید قـــرار می‌گرفـــت. این 
فرمـــول در بازاری کـــه فاصله ثبت‌نام 
تـــا تحویـــل خـــودرو گاهی چنـــد ماه 
اســـت، اهمیت زیادی داشت. در این 

رأی دیوان عدالت اداری، فرمول محاسبه پیش‌پرداخت خودرو را تغییر دادرأی دیوان عدالت اداری، فرمول محاسبه پیش‌پرداخت خودرو را تغییر داد

 پیش‌فروش خودرو پیش‌فروش خودرو
به قیمت روز رسیدبه قیمت روز رسید

 با ابطال مصوبه  با ابطال مصوبه ۴۷۳۴۷۳، پیش‌پرداخت مشتری، پیش‌پرداخت مشتری
دیگر لزوماً سهم ثابتی از قیمت خودرو در زمان تحویل نیستدیگر لزوماً سهم ثابتی از قیمت خودرو در زمان تحویل نیست

فاصله، قیمت مـــواد اولیه و قطعات، 
نرخ ارز، دســـتمزد و ســـایر هزینه‌های 
تولید می‌تواند تغییر کند و در نهایت 
قیمت خودرو را افزایش دهد. بنابراین 
نحوه محاسبه پیش‌پرداخت فقط یک 
فرمول قـــراردادی نبـــود؛ بلکه تعیین 
می‌کرد ریســـک افزایش قیمت میان 
خودروســـاز و خریدار چگونه تقسیم 
شود. حالا با ابطال مصوبه ۴۷۳، این 

قاعده دیگر مبنای عمل نیست.

این تغییر شامل قراردادهای 
مشارکت در تولید نیز می‌شود؟

دادجوی‌توکلی در توضیـــح این تغییر 
می‌گوید:»مبلـــغ پیش‌پرداختـــی که 
مشـــتری هنـــگام ثبت‌نـــام پرداخت 
کرده، دیگر بـــر اســـاس مصوبه ۴۷۳ 
به‌عنوان سهم ثابتی از قیمت خودرو 
در زمان تحویل محاسبه نخواهد شد 
و قیمت خودرو در زمان تحویل نهایی 
با محاســـبه قیمـــت روز و تـــورم وارده 
مورد محاسبه قرار می‌گیرد.« او درباره 
اینکه آیا این تغییر شامل قراردادهای 
مشارکت در تولید نیز می‌شود، توضیح 
می‌دهد:»محتـــوای مصوبـــه ۴۷۳ به 
پیش‌فروش اشـــاره دارد، بنابراین در 
پیش‌فـــروش خودروهـــای داخلـــی و 
مونتاژی، مشـــتری باید قیمت خودرو 
را بر اساس زمان تحویل تسویه کند.«

اختلاف بر سر ریسک قیمت!
در نتیجه، مســـأله بـــرای خریدار فقط 
افزایـــش احتمالـــی قیمـــت خـــودرو 
نیســـت. موضوع اصلی این اســـت که 
مشـــتری هنگام امضای قرارداد تا چه 
اندازه می‌تواند هزینـــه نهایی خرید را 
پیش‌بینی کند. فردی که امروز بخشی 
از ســـرمایه خود را بـــرای خرید خودرو 
پرداخت می‌کند، در شرایطی که قیمت 
خودرو تا زمان تحویـــل می‌تواند تغییر 
کنـــد، باید بدانـــد این مبلـــغ در آینده 
چه میزان از تعهد مالی او را پوشـــش 
خواهـــد داد. پیش‌فـــروش خـــودرو از 
ابتدا بر یک منطق ساده بنا شده است؛ 
مشتری بخشی از پول خودرو را زودتر 
پرداخـــت می‌کنـــد و در مقابـــل، برای 
خرید خودرویی که قرار است در آینده 
تحویل بگیرد، وارد یک قرارداد مشخص 
می‌شـــود. اما به علت تورم احتمالی، 
فاصله میان زمـــان پرداخت و تحویل 
می‌تواند محل اصلی اختلاف دو طرف 

در ایـــن میان، شـــاید مهم‌تریـــن پرســـش این نباشـــد که رأی 
دیوان عدالت اداری در نهایت به نفع خودروســـاز تمام شده یا 
مصرف‌کننده؟ پرسش مهم‌تر این است که بعد از حذف مصوبه 

۴۷۳، چه قاعده‌ای قرار است جای آن را بگیرد؟
خریدار حق دارد بداند پولی که امروز پرداخت می‌کند، در زمان 
تحویل چه ســـهمی از قیمت خودرو خواهد داشت. در مقابل، 
خودروســـاز نیز نمی‌تواند در اقتصادی که هزینه‌های تولید آن 
دائماً در حال تغییر اســـت، بدون ســـازوکاری برای جبران این 
افزایش هزینه‌ها به پیش‌فروش ادامـــه دهد. به همین دلیل، 
خـــأ ایجاد شـــده پـــس از ابطال مصوبـــه ۴۷۳ فقـــط یک خلأ 
حقوقی نیست؛ این تصمیم می‌تواند بر نحوه تنظیم قراردادهای 
پیش‌فـــروش، میزان ریســـک خریداران و حتـــی جذابیت این 
شـــیوه خرید اثر بگذارد. پیش‌فروش زمانی برای مصرف‌کننده 
معنا پیدا می‌کند که پرداخت زودتـــر، در مقابل نوعی اطمینان 
نسبت به آینده ایجاد کند. اگر مشتری امروز پول بدهد اما چند 
ماه بعد با قیمتی روبه‌رو شـــود که هنگام ثبت‌نام امکان برآورد 
آن را نداشته، بخشی از فلسفه پیش‌فروش زیر سؤال می‌رود. 
حالا با ابطال مصوبه ۴۷۳، بازار خودرو با یک پرسش مشخص 
روبه‌رو است؛ در قراردادهایی که قیمت خودرو بر اساس زمان 
تحویل تعیین می‌شود، خریدار از امروز تا روز تحویل چه میزان 
از ریســـک افزایش قیمت را باید بپذیرد؟ پاسخ به این پرسش، 
بیش از آنکه صرفاً یک مســـأله حقوقی باشـــد، به اعتماد میان 
خریدار و خودروساز مربوط است؛ اعتمادی که در نهایت تعیین 
می‌کند پیش‌فروش خودرو همچنان یک شیوه قابل اتکا برای 

خرید باقی می‌ماند یا خیر؟

 نتیجه به نفع خودروساز است
یا مصرف‌کننده؟

ـــرش بـ

باشد. خودروساز از یک سو با افزایش 
هزینه تولید مواجه است. قیمت مواد 
اولیـــه، قطعات، انرژی، دســـتمزد و ارز 
ثابت نمی‌ماند و ممکن است خودرویی 
که امروز پیش‌فروش می‌شود، چند ماه 
بعد با هزینه بسیار بیشتری تولید شود. 
از نگاه تولیدکننـــده، قیمت‌گذاری بر 
اساس زمان تحویل می‌تواند راهی برای 
پوشـــش این افزایش هزینه‌ها باشد. 
خریدار امـــا از زاویه دیگـــری به ماجرا 
نگاه می‌کند. او زمانی وارد پیش‌فروش 
می‌شـــود که بخشـــی از پول خود را در 
اختیار فروشـــنده قـــرار داده و انتظار 
دارد این پرداخـــت زودهنگام، حداقل 
بخشـــی از ریســـک افزایـــش قیمت را 
برای او کاهش دهد. در واقع، اختلاف 
اصلی میان دو طرف بر سر این است که 
ریسک افزایش قیمت خودرو بر عهده 

چه کسی باشد. خودروساز می‌خواهد 
ریسک افزایش هزینه تولید را مدیریت 
کند و مصرف‌کننده می‌خواهد ریسک 
افزایش قیمت خریـــد را کاهش دهد. 
قرارداد پیش‌فروش باید مشخص کند 
این ریســـک چگونه میان آنها تقسیم 

‌شود.
اگر تمـــام افزایـــش قیمت بـــه خریدار 
منتقـــل شـــود، پیش‌فـــروش بـــرای 
مصرف‌کننده جذابیت کمتری خواهد 
داشـــت؛ چراکـــه او پول خـــود را چند 
ماه زودتر پرداخت کـــرده، اما در زمان 
تحویل همچنان با قیمـــت روز خودرو 
مواجه است. در چنین شرایطی، تفاوت 
پیش‌فروش با خرید خودرو در آینده، 
بیشـــتر به زمان پرداخت پول مربوط 
می‌شود تا میزان اطمینانی که قرارداد 

برای خریدار ایجاد می‌کند.

گزارش

یاسمن صادق‌شیرازی
گروه خودرو

سخنگوی 
شورای 

رقابت: مبلغ 
پیش‌پرداختی 

که مشتری 
هنگام 

ثبت‌نام 
پرداخت 

کرده، دیگر بر 
اساس مصوبه 
۴۷۳ به‌عنوان 

سهم ثابتی 
از قیمت 

خودرو در 
زمان تحویل 

محاسبه 
نخواهد شد و 
قیمت خودرو 

در زمان 
تحویل نهایی 

با محاسبه 
قیمت روز 

و تورم وارده 
مورد محاسبه 

قرار می‌گیرد


