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جزئیات فروش ۱۱ محصول ایران خودرو

در طـــرح فروش جدیـــد محصولات ایران خـــودرو از۶ 
مهـــر، خانـــواده محصولات پـــژو ۲۰۷، تارا، ســـورن، دنا 
و رانـــا پـــاس عرضه می‌شـــوند. هر متقاضـــی مجاز به 

انتخـــاب فقط یک دســـتگاه خودرو اســـت.
ایران‌خـــودرو درنظـــر دارد، تعـــدادی از محصـــولات 
خـــود را در هشـــتمین دوره ثبـــت درخواســـت خریـــد 
متقاضیـــان به صورت فـــروش فوری با موعـــد تحویل 
30 روزه، فـــروش فوق‌العـــاده با موعد تحویـــل 90 روزه 
و پیش‌فـــروش بـــا موعـــد تحویل دســـت‌کم چهار ماه 
پـــس از انعقاد قـــرارداد، عرضـــه کند. این طـــرح که از 
یکشنبه ششم مهرماه آغاز می‌شـــود و تا پایان ساعت 
24 پنجشـــنبه 10 مهرماه ادامه دارد، شـــامل متقاضیان 
عـــادی )از ایـــن مرحله بـــدون نیاز به افتتاح حســـاب 
وکالتی(، مشـــمولان طرح حمایت از خانواده و جوانی 
جمعیـــت و مشـــمولان طـــرح جایگزینـــی خودروهای 

فرســـوده است.

بـــازار خـــودروی ایـــران ایـــن روزهـــا در 
وضعیت انجمـــاد قـــرار دارد؛ نه خبری 
از خریـــدار اســـت، نـــه فروشـــنده‌ای 
ســـکوت  دارد.  معاملـــه  بـــه  تمایـــل 
ســـنگین حاکم بر بازار، اما نشانه‌هایی 
از بحرانـــی پنهـــان و پیچیـــده را در دل 
خـــود دارد. پـــس از ماه‌ها تـــاش برای 
حفظ تعـــادل، اکنـــون بازار خـــودرو در 
بلاتکلیفی به‌ســـر می‌بـــرد. بی‌ثباتی در 
سیاســـت‌های وارداتی و تعرفه‌ای، روند 
معاملات را تقریباً متوقف کـــرده و بازار 
را در حالت تعلیق نگه داشـــته اســـت. 
نمایشـــگاه‌های خـــودرو یکـــی پـــس از 
دیگـــری تعطیل می‌شـــوند، خریدارانی 
کـــه در انتظـــار کاهش قیمـــت بودند، 
عقب‌نشـــینی کرده‌اند و فروشـــندگان 
نیـــز بـــا نگرانـــی نســـبت به نوســـانات 
نـــرخ ارز و تغییرات تعرفـــه‌ای، از انجام 
معاملـــه خـــودداری می‌کننـــد. در این 
میـــان، افزایش تدریجـــی و آرام قیمت 
خودروهـــای وارداتـــی و مونتـــاژی، زنگ 
هشـــدار ورود بـــازار بـــه فاز جدیـــدی از 
نوســـانات را بـــه صـــدا درآورده اســـت. 
کارشناســـان معتقدند نیمه دوم ســـال 
می‌تواند آغازگر موج جدیدی از جهش 
قیمت‌ها در ایـــن بازار منجمد باشـــد.

بی‌ثباتی تازه در بازار راکد
کارشـــناس  اد،  رحیمی‌نـــژ حســـین 
بـــازار خـــودرو، در گفت‌وگو بـــا »ایران« 
پیش‌بینـــی می‌کنـــد کـــه در صـــورت 
ادامـــه وضعیت فعلی شـــاهد افزایش 
قیمت کارخانـــه‌ای خودروها باشـــیم. 
او با اشـــاره به رکود فعلی بـــازار خودرو 
تأکیـــد می‌کنـــد اگرچـــه آمـــار خرید و 
فـــروش در بازار خـــودرو به پایین‌ترین 
حـــد خود رســـیده اســـت امـــا جهش 
قیمت در کارخانه و بازار آزاد، مستقیماً 
از نوســـانات نـــرخ ارز تأثیـــر می‌گیرد. 
اگـــر ایـــن رونـــد ادامـــه یابـــد، بـــا یک 
تأخیـــر زمانی کوتـــاه، بازار خـــودرو نیز 
واکنش نشـــان خواهـــد داد. او تأکید 

می‌کند که حتـــی خودروهای به ظاهر 
داخلـــی نیز بـــه دلیـــل وابســـتگی به 
مواد اولیـــه وارداتی، از نوســـانات ارزی 
در امان نیســـتند: »افزایش قیمت ارز 
به‌صورت مســـتقیم بر قیمـــت فلزات، 
مـــواد پلیمـــری و ســـایر مـــواد اولیه اثر 
می‌گـــذارد و هزینـــه تولیـــد را حتی در 

بخـــش داخلی نیـــز بـــالا می‌برد.«
بر اســـاس گـــزارش پلتفرم‌های آنلاین 
فروش خـــودرو، بســـیاری از خودروها 
اعـــم از وارداتی، مونتاژی و تولید داخل 
طـــی روزهـــای اخیر بـــا افزایش قیمت 
مواجـــه شـــده‌اند؛ بـــازاری کـــه عمـــاً 
خرید و فروشی در آن انجام نمی‌شود. 
قیمت‌هـــای  افزایـــش  رحیمی‌نـــژاد 
اخیر بازار آزاد، بخـــش عمده‌ای از این 
نوســـانات را روانی و هیجانـــی می‌داند 
و هشـــدار می‌دهـــد کـــه خریـــد تحت 
تأثیر جـــو روانـــی ممکن اســـت منجر 
به زیان شـــود. با این حـــال، در صورت 
ادامـــه افزایـــش نـــرخ ارز یـــا کاهـــش 
تولیـــد، افزایش قیمت واقعـــی و پایدار 

اجتناب‌ناپذیـــر خواهـــد بود.

خودرو، در حال خروج از سبد 
خانوار ایرانی

کارشناســـان هشـــدار می‌دهنـــد کـــه 
خـــودرو به‌تدریـــج در حـــال خـــروج از 
ســـبد خرید خانوارهای ایرانی اســـت؛ 
خودروهـــای  قیمـــت  کـــف  چراکـــه 
کارخانه‌ای اکنون به حدود ۵۰۰ میلیون 
تومان رســـیده اســـت رقمی کـــه برای 
بســـیاری از اقشـــار کم‌درآمـــد، حتی با 
ســـال‌ها پس‌انـــداز نیـــز قابـــل تأمین 
نیســـت. رحیمی‌نژاد، کارشـــناس بازار 
خـــودرو، در این‌بـــاره می‌گویـــد: »در 
صـــورت تـــداوم وضعیت فعلـــی، نیمه 
دوم سال با موج جدید و پرشتاب‌تری 
از افزایـــش قیمت‌هـــا همـــراه خواهد 
بـــود. اقشـــار بـــا درآمـــد ثابـــت، بویژه 
کارمنـــدان، دیگـــر تـــوان ورود بـــه بازار 
خودرو را نخواهند داشـــت و در عمل، 
خرید خـــودرو برای بخش وســـیعی از 

جامعـــه غیرممکن می‌شـــود.«

نمایندگی‌ها و چالش تحویل 
خودرو

از ســـوی دیگـــر، وضعیـــت نابســـامان 

در شـــرایط اقتصادی 
رم  تـــو کـــه  ز  و مـــر ا
ر  ا ز بـــا ت  نا ســـا نو و 
یـــد  خر رت  قـــد بـــر 
ثیـــر  تأ هـــا  ر ا نو خا
شـــته  ا گذ مســـتقیم 
اســـت، فروش اقســـاطی خـــودرو به‌عنوان 
یکی از روش‌های مهم برای تســـهیل خرید 
و افزایش توان دسترســـی مردم به وســـایل 
نقلیه شـــخصی اهمیت ویژه‌ای یافته است. 
بســـیاری از افراد به دلیل افزایش روزافزون 
قیمـــت خـــودرو امـــکان خرید نقـــدی آن را 
ندارنـــد، امـــا فروش اقســـاطی به آنـــان این 
فرصـــت را می‌دهـــد که با تقســـیم هزینه در 
بازه‌های زمانی طولانی‌تر، بدون فشـــار مالی 
ناگهانی، به خودروی مورد نیاز خود دســـت 
پیـــدا کنند. این شـــیوه خرید بـــه نوعی پلی 
میان نیاز واقعی مشـــتری و شـــرایط سخت 

اقتصـــادی ایجـــاد می‌کنـــد.
نخســـتین مزیت فروش اقســـاطی خودرو، 
افزایـــش قـــدرت خریـــد مصرف‌کننـــدگان 
اســـت. وقتی فردی بتواند بهای خودرو را در 
اقســـاط ماهانه بپردازد، دیگر مجبور نیست 
تمـــام پس‌انـــداز خـــود را یکجـــا هزینه کند 
یا برای تأمیـــن نقدینگی از منابـــع پرهزینه 
مانند وام‌های بانکی با ســـود بالا اســـتفاده 
کند. به این ترتیب، اقشـــار متوسط و حتی 
ضعیف‌تر جامعه هم شـــانس بیشتری برای 
خرید خـــودرو پیدا می‌کننـــد و این موضوع 
می‌توانـــد بـــه افزایـــش رضایـــت عمومی و 

بهبـــود کیفیت زندگـــی کمک کند.
مزیت دیگـــر، ایجاد نوعی ثبـــات روانی برای 
خریـــداران اســـت. در شـــرایطی که قیمت 
خـــودرو مرتبـــاً تغییر می‌کنـــد، بســـیاری از 
افراد نگـــران عقب افتادن از بازار هســـتند. 
طرح‌های فـــروش اقســـاطی، به مشـــتری 
این امـــکان را می‌دهد که بـــا پیش‌پرداخت 
مشـــخص، خودروی خـــود را انتخاب کند و 
بقیه هزینه را در مـــدت زمان معین بپردازد. 
این مســـأله باعث می‌شـــود افـــراد با خیال 
آسوده‌تری تصمیم بگیرند و از نگرانی بابت 

رشـــد لحظه‌ای قیمت‌ها رهایـــی یابند.
از منظـــر اقتصـــاد کلان، فروش اقســـاطی 
خـــودرو می‌توانـــد به رونق بـــازار نیز کمک 
کنـــد. وقتـــی فروشـــندگان و شـــرکت‌ها 
خودروهـــای خـــود را بـــه صورت قســـطی 
عرضـــه می‌کننـــد، دامنـــه مشتریانشـــان 
گســـترش می‌یابد و میزان فروش افزایش 
پیـــدا می‌کنـــد. این امـــر موجـــب گردش 
بیشتر ســـرمایه، ایجاد فرصت‌های شغلی 
ماننـــد  مرتبـــط  بخش‌هـــای  در  جدیـــد 
خدمات پـــس از فروش، بیمـــه و لیزینگ 
می‌شـــود و در نهایـــت چرخـــه اقتصـــادی 

کشـــور را پویاتر می‌ســـازد.
همچنیـــن بایـــد به مزیـــت مدیریـــت بهتر 
بودجـــه خانوارها اشـــاره کـــرد. خرید نقدی 
یـــک خـــودرو بـــه معنـــای کاهـــش ناگهانی 
بخـــش زیادی از ســـرمایه خانوار اســـت، در 
حالی که پرداخت قســـطی به افـــراد امکان 
می‌دهد درآمـــد ماهانه خود را میان نیازهای 
گوناگـــون تقســـیم کننـــد و دچـــار بحـــران 
مالی نشـــوند. در حقیقت، این روش نوعی 
برنامه‌ریزی مالی هوشمندانه برای بسیاری 

از خانواده‌ها محســـوب می‌شـــود.
یکـــی دیگر از نـــکات مهـــم، تقویت فرهنگ 
خریـــد رســـمی و قانونـــی اســـت. زمانی که 
فروش اقساطی توســـط شرکت‌های معتبر 
و تحت نظـــارت انجام شـــود، مشـــتریان با 
قراردادهای روشـــن و ضمانت‌هـــای معتبر 
وارد معامله می‌شـــوند و ایـــن موضوع باعث 
کاهش کلاهبرداری و معاملات غیرشـــفاف 
می‌گـــردد. در نتیجـــه اعتمـــاد عمومـــی به 
بـــازار افزایـــش یافته و مســـیر برای توســـعه 
نظام‌هـــای مالی ســـالم‌تر هموار می‌شـــود.
در مجموع، فروش اقساطی خودرو پاسخی 
منطقـــی بـــه شـــرایط فعلـــی اقتصـــاد ایران 
اســـت. این شـــیوه نه تنهـــا به افـــراد امکان 
دسترســـی آســـان‌تر به خـــودرو را می‌دهد، 
بلکـــه آرامـــش روانی، مدیریـــت بهتر منابع 
مالـــی و حتـــی رونـــق اقتصادی در ســـطح 
کلان را بـــه همـــراه دارد. در دورانـــی که توان 
خرید نقـــدی بـــرای بســـیاری از خانواده‌ها 
دشـــوار شـــده، چنین راهکارهایی می‌تواند 
فاصلـــه میان نیـــاز و تـــوان واقعی مـــردم را 
کاهش دهـــد و به بهبود شـــرایط اجتماعی 

و اقتصـــادی کمک شـــایانی کند.

 مزایای فروش اقساطی خودرو
در شرایط کنونی اقتصاد

راهکاری برای افزایش قدرت خرید 
آرامش روانی و رونق بازار

کوچک‌ترین هاچبک وارداتی برقی

یـــک خـــودروی کوچـــک برقی کـــه از چین بـــه ایران 
آمده اســـت؛ لیپ موتور T03 یـــک هاچبک کوچک 
برقـــی که قـــرار اســـت برای ســـفرهای درون‌شـــهری 
بـــه کاهـــش آلودگـــی هـــوا نیـــز کمک کنـــد. انـــدازه 
کوچـــک، طراحـــی ظاهـــری روز و کابین بـــا طراحی 
جدیـــد موجب شـــده T03 مـــورد توجه بانـــوان قرار 
گیـــرد. بایـــد بدانید که شـــرکت لیپ موتـــور در کنار 
پـــژو، ســـیتروئن، فیـــات و جیـــپ یکـــی از اعضـــای 
اســـتلانتیس، بزرگ‌ترین گروه خودرویی دنیاســـت 
و شـــانس حضـــور در بازارهـــای اروپایی را نیـــز دارد. 
لیـــپ موتـــور T03 یـــک موتـــور الکتریکی بـــه قدرت 
۸۰ کیلووات )۱۰۸ اســـب‌بخار( و ۱۵۸ نیوتن‌متر دارد. 
گیربکس لیپ موتور T03 از نوع تک‌ســـرعته اســـت 
و قـــدرت موتور الکتریکی را به محـــور چرخ‌های جلو 
انتقـــال می‌دهـــد. بـــرای شـــارژ باتری ایـــن هاچبک 
کوچـــک چینـــی ۳.۵ ســـاعت زمـــان نیـــاز اســـت تا 
بتـــوان از طریـــق برق خانگـــی انرژی مـــورد نیازش را 
تأمین کرد. اما به کمک ایســـتگاه‌های شـــارژ ســـریع 
ایـــن مدت زمـــان بســـیار کاهش پیـــدا می‌کنـــد و به 
۳۶ دقیقـــه می‌رســـد. این هاچبک بـــا قیمت مصوب 
یـــک میلیـــارد و ۵۳۰ میلیون تومان توســـط شـــرکت 

واردکننـــده‌ به فروش می‌رســـد.

افزایش قیمت؛ خروجی تحولات جدید
بـــازار خـــودرو اول هفتـــه را بـــا افزایـــش قیمـــت آغاز 
کرد. تحولات منطقـــه‌ای، شـــرایط و همچنین نرخ ارز 
تأثیـــرات خود را بر بازار راکد خودرو گذاشـــته اســـت. 
بازاری که درســـت اســـت خرید و فـــروش در آن انجام 
نمی‌شـــود امـــا شـــاهد افزایـــش قیمت‌هـــا هســـتیم. 
طبق بررســـی‌ پلتفرم‌هـــای آنلاین فـــروش خودرو این 
افزایش قیمت شـــامل خودروهای وارداتـــی، مونتاژی 

و داخلی اســـت.
بررســـی قیمـــت آخـــر هفتـــه چند مـــدل خـــودرو در 
مقایســـه با قیمـــت ابتـــدای هفته جاری ایـــن موضوع 

را تأییـــد می‌‌کنـــد.
کی‌ام‌ســـی ایکـــس 5، در بـــازار آزاد 2 میلیـــارد و 200 
میلیون تومـــان قیمت دارد، در صورتـــی که آخر هفته 
2 میلیـــارد و 120 میلیـــون تومان بـــود؛ افزایش قیمتی 

حدود 80 میلیـــون تومان!

تویوتـــا کرولا کراس هیبرید، از 4 میلیارد و 400 میلیون 
 بـــه 4 میلیـــارد و 800 میلیـــون تومـــان رســـیده اســـت 
و 400 میلیـــون تومان افزایش قیمـــت در ابتدای هفته 

را تجربـــه می‌کند.
رانـــا پـــاس در آخـــر هفتـــه 800 میلیون تومـــان بود و 
در ابتـــدای هفتـــه 850 میلیـــون تومـــان در بـــازار آزاد 

قیمـــت دارد.
دیگنیتـــی پرایم از 2 میلیـــارد و 90 میلیون به 2 میلیارد 

و 200 میلیون تومان رســـیده است.
شـــاهین G دنده‌ای یک میلیـــارد و 25 میلیون تومان 
بـــود و در ابتـــدای هفتـــه یـــک میلیـــارد و 50 میلیـــون 

تومان قیمـــت دارد.
 فونیکـــس آریـــزو 6 پـــرو از 2 میلیـــارد و 50 میلیون به

2 میلیارد و 100 میلیون تومان رسیده است.

شرایط فروش

ماشین وارداتی

بازار خودرو

نیم کلاچ

برخـــی از نمایندگی‌هـــای فـــروش نیز 
به بحران بازار دامن زده اســـت. اســـد 
کرمی، رئیس اتحادیه نمایشـــگاه‌داران 
خـــودرو تهـــران، از رشـــد قابـــل توجه 
شـــکایات مردمـــی دربـــاره تأخیـــر در 
تحویـــل خودرو خبر می‌دهـــد: »برخی 
نمایندگی‌هـــا حوالـــه فروخته‌انـــد در 
حالی که اصـــاً خودرویی برای تحویل 
در اختیـــار نداشـــتند. قراردادهـــای 
یک‌طرفه بســـته شـــده، پـــول دریافت 
کرده‌اند، اما امروز پاســـخگو نیستند.«
متعـــدد  مـــوارد  بـــه  اشـــاره  بـــا  او 
»خالی‌فروشـــی«، از پرونده‌هایی خبر 
می‌دهـــد کـــه در آنهـــا نمایندگی‌هـــا 
بیـــن ۲۰۰ تـــا ۳۰۰ دســـتگاه خـــودرو را 
بدون موجـــودی واقعـــی پیش‌فروش 
کرده‌انـــد. کرمـــی تأکیـــد می‌کنـــد که 
خریداران باید تنها به حســـاب رسمی 
شـــرکت‌ها وجـــه واریـــز کننـــد، نه به 
حساب شـــخصی افراد. چراکه کسانی 
کـــه بـــه حســـاب شـــرکت پرداخـــت 
کرده‌انـــد، حـــالا بـــا پیگیـــری وزارت 
صمـــت در صف تحویـــل قـــرار دارند. 
امـــا افـــرادی کـــه وجـــه را به حســـاب 
ریخته‌انـــد،  نمایندگی‌هـــا  شـــخصی 
درگیـــر پیگیری‌های حقوقـــی پیچیده 

شـــده‌اند.

صدای تعطیلی از نمایشگاه‌ها 
بلند شده است

کرمـــی با اشـــاره بـــه مـــوج تعطیلی در 
میان نمایشگاه‌داران تهرانی می‌گوید: 

» اگر شـــرایط فعلـــی ادامه پیـــدا کند، 
وضعیـــت بازار از این هـــم بدتر خواهد 
شـــد. خرید و فروشـــی در کار نیست، 
قیمت‌ها فقط نوســـان دارند. بسیاری 
از نمایشـــگاه‌ها بـــه دلیـــل ناتوانـــی در 
پرداخـــت اجـــاره یـــا پاســـخگویی بـــه 
تعهـــدات، تعطیل شـــده‌اند یـــا تغییر 

شـــغل داده‌اند.«

قیمت‌های صعودی در بازارِ 
بی‌مشتری

ســـعید مؤتمنی، رئیس اسبق اتحادیه 
نمایشـــگاه‌داران خودرو نیـــز وضعیت 
فعلی بـــازار را بحرانـــی توصیف می‌کند 
و بـــه »ایران« می‌گویـــد: »قیمت‌ها بالا 
مـــی‌رود، اما بازار همچنـــان دچار رکود 
اســـت. درحـــال حاضـــر آمـــار خرید و 

فروش بشـــدت پایین اســـت.«
او البتـــه در ادامـــه تأکیـــد می‌کنـــد که 
افزایش واردات می‌تواند باعث تعدیل 
قیمـــت خودروها در بازار خودرو شـــود 
و می‌گویـــد: »اگـــر تعرفه‌ها بـــه صورت 
خـــودرو  واردات  و  باشـــند  پلکانـــی 
افزایـــش داشـــته باشـــد می‌تـــوان بـــه 
بهبود وضعیـــت بازار امید داشـــت اما 
با برگشـــت تعرفه بـــه 100 درصـــد قطعاً 
در وارداتی‌هـــا افزایش قیمت خواهیم 
داشـــت و ثبـــات بـــازار بیـــش از پیش 

دچـــار چالش خواهد شـــد.«
او بـــا اشـــاره بـــه شـــکایات انبـــوه از 
شـــرکت‌های فـــروش خـــودرو، تأکید 
می‌کنـــد: »برخـــی از ایـــن شـــرکت‌ها 

حتـــی دارایـــی و املاکـــی ندارنـــد کـــه 
بتـــوان از محـــل آن مطالبات مـــردم را 
پرداخت کرد. باید در شـــرایط فروش، 
ضمانت‌هایـــی دریافـــت شـــود تـــا در 
صورت افزایش شـــکایات، پشتوانه‌ای 
برای بازپرداخت وجود داشـــته باشد.«

هشدار برای نیمه دوم سال
تحلیـــل  و  بـــازار  نـــی  میدا رســـی  بر
بـــازار  می‌دهـــد  نشـــان  کارشناســـان 
خودرو همچنان در شـــرایطی حســـاس 
و ناپایدار قـــرار دارد؛ افزایش نـــرخ ارز از 
یک‌ســـو و کاهش تولید از ســـوی دیگر، 
زمینه‌ســـاز رشـــد تدریجـــی قیمت‌هـــا 
شـــده و همزمان، ضعف در سازوکارهای 
فـــروش و نظارت، موجب ســـردرگمی و 
بی‌اعتمادی خریداران شـــده است. در 
این میان، همـــه نگاه‌ها به وزارت صمت 
و دولت دوخته شـــده اســـت. حال باید 
دید آیا دولت خواهد توانســـت، با وجود 
برخی مخالفت‌ها، مســـیر تعرفه‌گذاری 
پلکانی برای واردات خودرو را حفظ کند 
و در کنـــار آن، با تقویـــت تولید داخلی و 
تنوع‌بخشـــی بـــه عرضه، تعادلـــی پایدار 
در بـــازار ایجـــاد کنـــد؟ اگر این مســـیر با 
موفقیـــت پیش برود، می‌تـــوان امیدوار 
بود که آرامش به بـــازار بازگردد و خودرو 
همچنان در دسترس بخش بیشتری از 
جامعه باقی بمانـــد. در غیر این صورت، 
بیم آن مـــی‌رود که خودرو بیش از پیش 
از دســـترس اقشار گســـترده‌ای از مردم 

شود. ج  خار

یاسمن صادق‌شیرازی

گروه خودرو

گزارش

خاطره ســـیتروئن برای ایرانی‌ها یک خاطره نوســـتالژیک و محبوب 
محســـوب می‌شود. حضور رســـمی ســـیتروئن در ایران به دهه‌های 
قبل و همکاری با شرکت ســـایپا بازمی‌گردد. در دوره‌ای مدل‌هایی 
چـــون زانتیا با برنـــد ســـیتروئن مونتاژ شـــد. در دهه ۹۰ شمســـی، 
شـــرکت ســـایپا دوباره با همکاری ســـیتروئن، مدل‌های جدیدی را 
وارد بـــازار کرد، کـــه از مهم‌ترین آنها می‌توان به ســـیتروئن C3 و C5 اشـــاره کرد. 
حتی قرار بود ســـیتروئن C3 در ایران و ســـایت کاشـــان ســـایپا مونتاژ شـــود که با 
ماجـــرای تحریم‌ها این اتفـــاق نیفتاد. اما دوبـــاره این خودروی محبوب با ســـایپا 
و به صـــورت مونتاژی به ایران آمده اســـت. در حال حاضر قیمـــت نهایی کارخانه 
سیتروئن C3-XR مشـــخص نیست و در آخرین شـــرایط فروش سایپا فقط مبلغ 
پیش‌فروش خودرو آماده اســـت. قیمت کارخانه‌ای سیتروئن C3-XR حدود یک 

میلیـــارد و ۵۰۰ تا یک میلیارد و ۵۵۰ میلیون تومان تعیین شـــده اســـت.

سیتروئن C3-XR فرانسوی خوش سابقه

 پیشنهاد
خودرو

گروه خودرو

تویوتا به 
دنبال حفظ 

حس هیجان 
رانندگی 
در تمام 

محصولات 
خود است و 

هرگز اجازه 
نمی‌دهد 

خودروهایش 
صرفاً به 
کالاهای 
معمولی 

تبدیل شوند

تویوتـــا اعتقـــاد دارد که مـــردم هنوز 
به زمان نیـــاز دارند تـــا بتوانند لذت 
خودروهـــای اســـپرت هیبریـــدی را 
درک کنند. اگرچه خودروهای تمام 
بنزینی هنوز هم بـــرای علاقه‌مندان 
جذابیـــت خـــاص خـــود را دارنـــد و 
صـــدای مهیـــج موتورهـــای بنزینی 
حـــس هیجـــان رانندگـــی را بهتـــر 
منتقـــل می‌کنـــد، امـــا تویوتـــا باور 
دارد که آینده به ســـمت خودروهای 

هیبریدی مـــی‌رود.
 چند ســـال پیش، تویوتـــا خودروی 
مفهومی GRMN اسپرت هیبریدی 
را معرفـــی کـــرد؛ خودرویی بـــا موتور 
وســـط  که قرار بود ترکیبی از لذت 
رانندگی و فناوری الکتریکی باشـــد، 
اما ایـــن پروژه هیـــچ‌گاه بـــه مرحله 
تولید نرســـید. )موتور وســـط یعنی 
موتور در بیـــن دو محور جلو و عقب 
قـــرار دارد تـــا تعـــادل خـــودرو حفظ 
شود.( مشابه همین موضوع درباره 
خودروی هیبریدی GR HV اسپرت 
۲۰۱۷ کـــه نســـخه‌ای هیبریـــدی از 
تویوتـــا ۸۶ با ســـقف تارجا )ســـقف 
قابـــل جـــدا شـــدن( بـــود، صـــادق 

است.

حرکت به سمت هیبریدی‌های لوکس
در حـــال حاضـــر، تویوتـــا هنـــوز هم 
تمایـــل زیادی بـــه تولیـــد خودروهای 
اســـپرت با قـــوای محرکـــه الکتریکی 
نشـــان نداده، امـــا برند لوکـــس این 
شـــرکت یعنی لکســـوس در آســـتانه 
معرفـــی خودرویی به نام LFR اســـت 
کـــه انتظار مـــی‌رود ترکیبـــی از موتور 
قدرتمنـــد V8 و سیســـتم هیبریدی 

. شد با

تست هیبریدها در مسابقات
 ایـــن حرکـــت نشـــان می‌دهـــد کـــه 
هیبریدهـــا می‌تواننـــد جذابیت لازم 
بـــرای خودروهای اســـپرت را داشـــته 
باشـــند. در مصاحبـــه‌ای بـــا مجلـــه 
Drive اســـترالیا، معـــاون تویوتـــا 
اســـترالیا اشـــاره کـــرد که شـــرکت در 
حال آزمایـــش خودروهای هیبریدی 
در مســـابقات مختلف است و امکان 
تولیـــد خـــودروی اســـپرت هیبریدی 
را رد نمی‌کنـــد. البتـــه تویوتـــا معتقد 
اســـت که علاقه‌مندان خـــودرو برای 
پذیـــرش کامل هیبریدهای اســـپرت 

بـــه زمان بیشـــتری نیـــاز دارند.

احتمال ساخت خودروی 
اسپرت هیبریدی

بـــا وجـــود ایـــن، خودروهـــای بنزینی 
همچنـــان جایـــگاه ویـــژه‌ای دارنـــد. 
صدای خـــاص و لـــذت تعویض دنده 
با گیربکس دســـتی برای بســـیاری از 
راننـــدگان هنـــوز مهم اســـت و تویوتا 

اعلام کـــرده کـــه این نـــوع خودروها 
برای مـــدت طولانـــی باقـــی خواهند 
مانـــد. در همیـــن راســـتا، تویوتـــا در 
حال توســـعه یـــک موتور توربوشـــارژ 
 G20E چهارســـیلندر ۲ لیتری به نام
اســـت کـــه قابلیت نصب بـــه صورت 
عرضـــی )بـــرای خودروهـــای جلـــو 
محـــرک( و طولی )بـــرای خودروهای 
دیفرانســـیل عقـــب یـــا چهارچـــرخ 

متحـــرک( را دارد.

خودروهای بنزینی هنوز 
محبوب‌اند

ایـــن موتـــور در یـــک نمونـــه اولیـــه 

GR یاریـــس کـــه موتـــور آن پشـــت 
صندلی‌هـــا نصب شـــده بود، تســـت 
تمایـــل  نشـــان‌دهنده  کـــه  شـــده 
تویوتا بـــه اســـتفاده از موتور وســـط 
در مدل‌هـــای آینـــده اســـت. علاوه 
بـــر ایـــن، شـــایعاتی درباره بازگشـــت 
 MR-2 مدل‌های کلاســـیکی ماننـــد
و ســـلکا نیـــز شـــنیده می‌شـــود کـــه 
نوید آینـــده‌ای هیجان‌انگیـــز را برای 

طرفـــداران تویوتـــا می‌دهـــد.
با توجـــه بـــه قوانین ســـخت‌گیرانه 
آلایندگـــی در اروپـــا و ســـایر مناطق، 
تولیـــد خودروهای فقـــط بنزینی که 
بتوانند ایـــن اســـتانداردها را رعایت 

کنند، بســـیار دشـــوار شـــده است. 
بنابرایـــن، عرضه نســـخه هیبریدی 
از موتورهـــای جدیـــد بـــرای فروش 
در ایـــن مناطق یـــک گزینه منطقی 
و ضـــروری اســـت. کوجـــی ســـاتو، 
مدیرعامل تویوتا در ایـــن باره گفته 
اســـت: »خـــودروی بـــدون لـــذت، 
خـــودرو نیســـت.« ایـــن جملـــه به 
خوبی نشـــان می‌دهد کـــه تویوتا به 
دنبال حفـــظ حس هیجان رانندگی 
در تمـــام محصـــولات خود اســـت و 
هرگز اجـــازه نمی‌دهد خودروهایش 
صرفـــاً بـــه کالاهای معمولـــی تبدیل 

. ند شو

شرکت تویوتا اعلام کرد 

مردم برای درک لذت خودروهای اسپرت هیبریدی نیاز به زمان دارند

ترجمه

گروه خودرو


