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فناوری

مهندسی معکوس، روشی برای افزایش 
توان طراحی و تسریع فرایند تکوین

در عصر حاضر کـــه عصر دیجیتال 
از  بشـــری  علـــوم  همـــه  اســـت، 
 ، ی یبر ســـا ی  حوزه هـــا جملـــه 
فنـــاوری اطلاعـــات و ارتباطـــات، 
نانـــو تکنولـــوژی، پزشـــکی و علوم 
نظامی وابســـته به فنـــاوری بوده و 
روز بـــه روز این وابســـتگی بیشـــتر 
می شـــود. بـــه همیـــن منظـــور در 
دولت هـــای کشـــورهای مختلف، 
شـــناخت و انتخـــاب روش هـــای 
بهینه دســـتیابی به فنـــاوری، یکی 
از مهم ترین جنبه های پیشـــرفت 
در عرصه هـــای مختلـــف محســـوب می شـــود کـــه یکی از 

ایـــن روش هـــا »مهندســـی معکوس« اســـت.
مهندســـی معکـــوس یکـــی از روش هایـــی اســـت که در 
کشـــورهای در حـــال توســـعه، شـــرکت ها با بـــه کارگیری 
آن، فراینـــد تکویـــن محصـــول مد نظـــر خود را ســـرعت 
می بخشـــند. ایـــن روش در کشـــورهای در حال توســـعه 
مانند کشـــور ما ایـــران که از نظر دانـــش طراحی محصول 
و فنـــاوری تولیـــد محصولات پیچیـــده، مقـــداری عقب تر 
از کشـــورهای پیشـــرفته است، روشی مناســـب و پاسخی 
بـــه افزایش توان طراحی و تســـریع فرایند تکوین اســـت.
امروزه بـــا وجود تمامی مشـــکلات، موانـــع و تحریم های 
خارجی، فنـــاوران و صنعتگران ایرانی بـــه روندهای تولید 
در کشـــور اشـــراف پیدا کرده اند و اعتقاد داریم در صورتی 
که دولت فضای مناســـبی را برای ادامـــه فعالیت فعالان 
اقتصـــادی فراهم کـــرده و با بهبـــود فضای کســـب و کار از 
تعطیلـــی بنگاه هـــا جلو گیری کنـــد، روح تـــازه ای به کالبد 

صنعـــت و تولید دمیده خواهد شـــد.
البتـــه بایـــد گفـــت در ســـال های اخیـــر به عنـــوان یکـــی 
خص  شـــا ز  ا  ، کشـــورها رت  قـــد ی  خص ها شـــا ز  ا
می آورنـــد.  میـــان  بـــه  ســـخن  اقتصـــادی  پیچیدگـــی 
رتـــی  عبا بـــه  یـــا  ی  د قتصـــا ا پیچیدگـــی  خص   شـــا
ECI) Economic Complexity index(، مربـــوط به 
محصـــول نهایی اســـت کـــه معمـــولاً در مرحلـــه اول نیاز 
بـــازار داخلـــی و در مرحله بعدی صـــادرات مد نظـــر قرار 
می گیـــرد. در مهندســـی معکـــوس فناوری ها، بـــه چهار 
سؤال اصلی باید پاسخ داده شـــود. اینکه آیا این محصول 
از لحـــاظ قیمتی با نمونه های مطـــرح جهان قابل رقابت 
اســـت. آیا می توان آن را به تولید انبوه رســـاند و صادر کرد 
و اینکه آیا پا بـــه پای رقبای مطرح می تـــوان این محصول 
را به روز رســـانی کـــرد و در نهایت اینکـــه در اولویت اصلی 
ایـــن صنعت قـــرار دارد؟اگـــر این چهـــار گزینـــه عملیاتی 
شـــود می توان به آینده مهندسی معکوس در حوزه تلفن 
همراه امیدوار بود و مســـتقیم و غیرمستقیم اشتغالزایی 
ایجاد کرد. اما نکته مهم این اســـت که کشـــور ما در سال 
202۱ میـــلادی در جایـــگاه 7۳ در میان ۱۳۳ کشـــور مورد 
بررسی از منظر »شاخص پیچیدگی اقتصادی« قرار گرفته 
و وضعیت مناسبی نداشته است. این واقعیت هم وجود 
دارد کـــه غول های شکســـت خـــورده فراوانـــی در صنعت 
موبایـــل در دنیا وجـــود دارد و امروزه برخی از کشـــورهای 
پیشـــرفته دنیا هم ریســـک ورود به صنعت تولید گوشـــی 
را نمی پذیرند. بســـیاری از کشـــورهای توسعه یافته جهان 
ماننـــد آلمان یـــا هلند که بـــه لحاظ اقتصـــادی وضعیت 
بهتر و صنعت پیشـــرفته تری هم دارند و در تأمین قطعات 
الکترونیکـــی مشـــکلی ندارنـــد، به حـــوزه تولید گوشـــی 
موبایـــل وارد نشـــده اند. بعضی از کشـــورها ماننـــد ژاپن یا 
کانادا که با برندهایی مانند شـــارپ و بلک بری وارد عرصه 
تولید گوشـــی موبایل شـــده بودند، پس از سال ها حضور 
در عرصه تولید گوشـــی موبایل شکست خوردند. سونی، 

موتورولا، ال جـــی و نوکیا از جمله این شرکت هاســـت.
 Cost( برای رقابت باید به دو اصل مهم اســـتراتژی هزینه
 Differentiation( و اســـتراتژی تمایـــز )Leadership
Leadership( توجـــه شـــود و اگـــر نتوانیـــم در ارتباط با 
محصـــولات تولیدی این دو اســـتراتژی را محقق کنیم، راه 

ســـختی خواهیم داشت.

یادداشت

روبات ها؛ میدان دار جنگ مجازی
اگر شـــما هم از علاقه منـــدان دنیای روبات ها هســـتید 
و نمی توانیـــد از بازی هـــای موبایلـــی صرف نظـــر کنید، 
بی شـــک بـــازی Mech Arena می توانـــد ســـاعت ها 
شـــما را ســـرگرم کنـــد. این بـــازی موبایلی اکشـــن برای 
سیســـتم های اندرویـــدی و ios طراحـــی شـــده اســـت 
به همیـــن دلیـــل هـــم می توانـــد دامنـــه گســـترده ای از 
گیمرهـــا را جـــذب خـــود کند. یکـــی از مزیت هـــای این 
 Plarium گیم، امکان بازی به صورت گروهی اســـت که
Global Ltd، کمپانـــی تولیدکننـــده بـــازی به آن توجه 

ویژه ای داشـــته است.
بـــه محض ورود به بـــازی، باید روبـــات )Mech( جنگی 
خـــود را از بیـــن ۱4 روبات مجـــازی انتخـــاب کنید. حالا 
نوبت به مجهز کردن روباتتان می رســـد پس سعی کنید 
بـــا انتخاب ابزارهای جنگی مناســـب از میان بیش از 60 
ســـلاح و اســـتفاده از تاکتیک های رزمی منحصربه فرد و 
خـــاص، یک قـــدرت فوق العاده به روبـــات خود بدهید.

هر روبات )Mech( قابلیت و انـــرژی خاص خود را دارد 
و می توانید با افزایش قدرت ســـلاح، بالا بردن ســـرعت 
و به کارگرفتن استراتژی های شـــخصی و تعقیب و گریز، 
دشمنتان را شکســـت دهید. با کمک این روبات خاص 
و شخصی ســـازی شـــده، بســـته به انتخابتان می توانید 
در گروه هـــای 2تایـــی یـــا 5تایـــی بـــا دیگـــر روبات هـــا 
مبـــارزه کنید. این مبـــارزه فقط 5دقیقه طول می کشـــد 
و می توانیـــد بـــا به کارگرفتـــن اســـتراتژی های جنگـــی 
مناسب، صدرنشـــین جدول شـــوید. هرچند این بازی 
به صـــورت آنلاین انجـــام می شـــود اما با توجـــه به زمان 
کوتـــاه هر بـــازی، میـــزان مصرف اینترنت شـــما نســـبتاً 
پایین اســـت و ایـــن موضوع، یکـــی از مزیت هـــای بازی 
محســـوب می شـــود. یکی دیگـــر از نکات مثبـــت بازی، 
این اســـت که می توانید قدرت ابزارها و اســـتراتژی های 
جنگـــی انتخابـــی خـــود را در یـــک مرحلـــه آزمایشـــی 
بســـنجید. خریدهـــای درون بازی هـــم می تواند روبات 
انتخابـــی شـــما را قوی تر کند تـــا برنده میدان باشـــید.

داوود ادیب
دکترای مدیریت 

استراتژیک و 
کارآفرینی

با بهره برداری از دو مجموعه تولید موبایل در کشور

بیســـت و ســـوم مـــرداد، مشـــاور وزیر 
ارتباطات و فنـــاوری اطلاعات، از تولید 
یـــک میلیـــون گوشـــی تلفن همـــراه تا 
پایان ســـال در ایـــن منطقه خبـــر داد. 
اکبـــر قنبرپور کـــه مدیرعامـــل منطقه 
ویژه اقتصـــادی و فـــرودگاه بین المللی 
پیـــام نیز هســـت، در نشســـتی خبری 
گفـــت: »تولیـــد گوشـــی تلفـــن همراه 
از  کـــه  اســـت  پروژه هایـــی  از  یکـــی 
دولت گذشـــته آغاز شـــده اســـت و ۱۳ 
شـــرکت خصوصی برای احـــداث خط 
تولید خـــود در ایـــن منطقـــه، مراجعه 
کرده انـــد. از این تعـــداد دو مجموعه به 
بهره برداری رسیده  اســـت و پیش بینی 
می شـــود تـــا پایـــان ســـال حداقل یک 
میلیون گوشی تولید شود که یک سوم 
آن گوشـــی هوشـــمند و باقی به صورت 
دکمـــه ای خواهـــد بود.«تولیـــد تلفـــن 
همـــراه بـــه روش معکـــوس در کشـــور 
موافقـــان و مخالفانـــی دارد. موافقان 
معتقدند که با رعایت اصول و شـــرایط 
می توان به تولید بـــا روش معکوس در 
این زمینـــه امیدوار بـــود ولی مخالفان 
اعتقـــاد دارند این کار قبلاً تجربه شـــده 
و موفقیتی به دســـت نیامده؛ بنابراین 

آزمـــوده را آزمودن خطاســـت.

15 مدل آماده عرضه به بازار
میثـــاق کرابی، دبیـــر انجمـــن صنایع 

همگن تلفـــن همراه، تبلـــت، لپ تاپ 
و تجهیـــزات جانبـــی کشـــور یکـــی از 
موافقـــان تولید تلفن همراه در کشـــور 
اســـت. به اعتقاد او، تولید تلفن همراه 
بومـــی می توانـــد بـــه توســـعه صنعت 
در  اطلاعـــات  فنـــاوری  و  مخابـــرات 
کشـــور کمـــک کنـــد و باعـــث افزایش 
توانایی هـــای مهندســـی، تحقیقاتی و 

نـــوآوری در ایـــن حوزه شـــود.
کرابی به »ایران« گفـــت: تولید داخلی 
می توانـــد موجـــب کاهش وابســـتگی 
صـــادرات  یـــش  افزا و  واردات  بـــه 
بـــه کشـــورهای  ایرانـــی  گوشـــی های 
منطقـــه از جمله عـــراق، افغانســـتان، 
پاکســـتان و ترکمنســـتان شـــود.دبیر 
انجمن صنایـــع همگن تلفـــن همراه، 
تبلـــت، لپ تـــاپ و تجهیـــزات جانبی 
کشـــور درباره تعـــداد مدل هـــای تولید 
شده از سوی شـــرکت های فعال روش 
معکوس تلفن همـــراه گفت: از ابتدای 
شـــکل گیری این صنعـــت تا بـــه امروز، 
بیش از 80 مدل گوشـــی دکمه ای و 55 
مدل گوشـــی هوشـــمند داخلی به بازار 
عرضه شده و ۱5 مدل جدید در مرحله 
تســـت و آماده عرضـــه به بازار اســـت.

وی افـــزود: در ســـال ۱40۱، 805 هـــزار 
دســـتگاه گوشـــی در داخل تولید شـــد 
و تولیـــد یـــک میلیون تلفـــن همراه به 
ســـادگی برای تولیدکننـــدگان بالفعل 
امکان پذیـــر اســـت اما ظرفیـــت تولید 
داخـــل چندیـــن برابـــر اعـــداد مطرح 
شـــده اســـت و در صورت فراهم شدن 
شـــرایط بهینـــه، تولیـــد بســـیار بالاتـــر 
از مقـــدار مـــورد انتظـــار خواهـــد بود. 
مهمتر اینکـــه تولید به روش معکوس، 
ظرفیـــت ایجـــاد اشـــتغال مســـتقیم و 

غیرمستقیم تا ۳5 هزار نفر در دو سال 
آینـــده را خواهد داشـــت.

کرابـــی، در پاســـخ بـــه این ســـؤال که 
گفتـــه می شـــود قیمـــت تمـــام شـــده 
یک گوشـــی تولید بـــه روش معکوس 
۱0 میلیـــون تومـــان اســـت و بـــا همین 
مبلـــغ کاربـــران می تواننـــد مدل هـــای 
متنوع خارجـــی را در بـــازار پیدا کنند، 
در ایـــن شـــرایط آیـــا فکـــر می کنیـــد با 
توجـــه به تنـــوع تلفن همـــراه وارداتی، 
گوشـــی های تولیـــد شـــده در کشـــور 
بتواند بـــازار خـــود را پیدا کنـــد؟ اظهار 
داشـــت: تولیدکنندگان برای موفقیت 
بایـــد چنـــد شـــرط کیفیـــت، قیمت و 
قابلیت هـــا را بـــرآورده کنند تا گوشـــی 
ایرانـــی بتواند بـــا گوشـــی های وارداتی 

موجـــود در بـــازار رقابـــت کند.
کرابـــی معتقـــد اســـت تولیدکنندگان 
گوشی باید به کیفیت محصولات خود 
توجه کـــرده و آنها را با اســـتانداردهای 
جهانـــی ســـازگار کننـــد. بـــه عبارتـــی، 
گوشـــی های ایرانـــی بایـــد بـــا توجه به 
مصرف کننـــدگان،  و علایـــق  نیازهـــا 
قابلیت هـــای جـــذاب و منحصر به فرد 
و امکاناتـــی مثـــل دوربیـــن باکیفیت، 
حافظـــه داخلی و رم کافی، پشـــتیبانی 
از شـــبکه های نســـل چهـــارم و پنجم، 
صفحـــه نمایش لمســـی با رزولوشـــن 
بالا، طراحـــی زیبـــا و خلاقانـــه، باتری 

قوی و شـــارژ ســـریع داشـــته باشند.
بـــه گفتـــه وی قابلیت هـــای گوشـــی 
باید بســـته به ســـلیقه فـــردی متفاوت 
و متنـــوع باشـــد چـــون بـــرای برخی از 
کاربـــران دوربیـــن باکیفیـــت و بـــرای 
برخـــی دیگـــر، حافظـــه بـــالا اهمیـــت 
دارد و برخـــی، باتـــری قـــوی برایشـــان 

اســـت. مهم 
دبیـــر انجمـــن صنایـــع همگـــن تلفن 
همـــراه، تبلـــت، لپ تـــاپ و تجهیزات 
جانبـــی کشـــور، درباره قیمـــت گفت: 
گوشـــی های ایرانـــی بایـــد بـــا قیمـــت 
مناســـب و رقابت پذیـــر با گوشـــی های 
وارداتـــی به فروش برســـند. اگر قیمت 
تمـــام شـــده یک گوشـــی تولید شـــده 
بـــه روش مهندســـی معکـــوس بـــالا 
باشـــد امکان رقابت نخواهد داشـــت؛ 
بـــا همیـــن  کـــه گفتیـــد  همان طـــور 
مبلـــغ، مصرف کننـــدگان می تواننـــد 
و  باکیفیـــت  خارجـــی  گوشـــی های 
قابلیت های بالاتـــر را در بازار پیدا کنند 
بنابرایـــن تولیدکنندگان گوشـــی باید 
با کاهـــش هزینه هـــای تولیـــد، قیمت 

گوشـــی های خـــود را پاییـــن بیاورند.
کرابـــی در ایـــن باره کـــه بـــرای حضور 
موفـــق در بـــازار گوشـــی تلفـــن همراه 
چه اقدام هایی ضروری اســـت، گفت: 
رقابت در بازار موبایـــل چالش برانگیز 
اســـت و نیـــاز بـــه حمایـــت دولـــت، 
ســـرمایه گذاران، ســـرویس دهندگان و 
مصرف کنندگان دارد، بـــا این حال نیاز 
اســـت تا چند اقـــدام ماننـــد تبلیغات 
مناســـب، بهبـــود کانال هـــای توزیـــع، 
ایجاد اعتمـــاد و وفاداری انجام شـــود.

وی افـــزود: گوشـــی های ایرانـــی باید با 
اســـتفاده از کانال های توزیع مناســـب 
و گسترده، به دســـت مصرف کنندگان 
برســـد. تولیدکنندگان گوشـــی ایرانی 
بـــا  را  خـــود  محصـــولات  می تواننـــد 
همـــکاری بـــا فروشـــگاه ها، نمایندگان 
و ســـایت های خریـــد آنلاین در کشـــور 
عرضـــه کننـــد. در ایـــن میـــان رفـــع 
مشـــکلات نقـــل و انتقـــال، حمـــل و 

نقل، بســـته بندی و انبارش گوشـــی ها 
نباید نادیـــده گرفته شـــود. کانال های 
توزیع باید بـــه نحوی باشـــد که امکان 
دسترســـی آســـان، ســـریع و ارزان بـــه 
گوشـــی ها را بـــرای مصرف کننـــدگان 

فراهـــم کند.
تولیدکننـــدگان  بـــی  کرا گفتـــه  بـــه 
گوشـــی های ایرانـــی با ایجـــاد اعتماد و 
وفاداری در مصرف کنندگان می توانند 
بـــازار خـــود را گســـترش دهنـــد. آنهـــا 
بایـــد با ارائـــه خدمات پـــس از فروش 
مناســـب مانند گارانتی، تعمیر، نصب، 
آپدیت، پشـــتیبانی و مشـــاوره، رضایت 
کننـــد.  جلـــب  را  مصرف کننـــدگان 
همچنیـــن بـــا اســـتفاده از روش هـــای 
مختلـــف، ماننـــد تخفیـــف، هدیـــه، 
جایزه، باشگاه مشـــتریان و برنامه های 
وفاداری ســـازی، مصرف کننـــدگان را 
بـــه خرید مجـــدد و توصیه بـــه دیگران 

تشـــویق کنند.
وی در پاســـخ بـــه این ســـؤال که برخی 
معتقدنـــد امـــکان موفقیـــت در ایـــن 
حـــوزه ضعیـــف اســـت و تجربـــه قبلی 
هم ایـــن را ثابت کـــرده، ســـه موضوع 
را بـــرای رقابت و موفقیـــت، قابل توجه 
عنـــوان کرد: اگـــر تولیدکننده گوشـــی 
ایرانـــی چنـــد عامـــل یعنـــی تحلیـــل 
بـــازار، نـــوآوری و خلاقیـــت و یادگیری 
و بهبـــود مســـتمر را در نظـــر بگیـــرد، 
می تواند موفقیت بالایی کســـب کند. 
تولیدکنندگان گوشی ایرانی مثل سایر 
تولیدکننـــدگان، باید بـــازار را به خوبی 
تحلیل کرده و نیازهـــا، علایق، رفتارها 
و الگوهـــای خرید مصرف کننـــدگان را 
شناسایی کنند. شناســـایی گروه های 
هدف بـــرای رقابت با رقبا بســـیار مهم 

از ابتدای 
شکل گیری 
این صنعت 
تا به امروز، 

بیش از 
80 مدل 

گوشی 
دکمه ای و 

55 مدل 
گوشی 

هوشمند 
داخلی به 

بازار عرضه 
شده و 15 

مدل جدید 
در مرحله 

تست و 
آماده عرضه 

به بازار 
است

تلفن همراه تولید داخل »در دسترس می باشد«

 سوسن صادقی

روزنامه نگار

فناوری

گوشی های ایرانی 
باید با قیمت 

مناسب و رقابت پذیر 
با گوشی های 

وارداتی به فروش 
برسند. اگر قیمت 

تمام شده یک 
گوشی تولید شده 
به روش مهندسی 
معکوس بالا باشد 

امکان رقابت 
نخواهد داشت؛ 

تولیدکنندگان 
گوشی باید با کاهش 

هزینه های تولید، 
قیمت گوشی های 

خود را پایین بیاورند

در سال ۱40۱، 805 
هزار دستگاه گوشی 
در داخل تولید شد 
و تولید یک میلیون 

تلفن همراه به سادگی 
برای تولیدکنندگان 

بالفعل امکان پذیر 
است اما ظرفیت 

تولید داخل چندین 
برابر اعداد مطرح 

شده است و در 
صورت فراهم شدن 
شرایط بهینه، تولید 
بسیار بالاتر از مقدار 
مورد انتظار خواهد 

بود.

تولید 805 هزار 
دستگاه گوشی 

در سال گذشته

اســـت. بررســـی بازار داخلی و خارجی 
و شناســـایی فرصت هـــا و تهدیدهـــای 
موجود و تجزیه و تحلیـــل آنها ضروری 
اســـت. با تحلیل بـــازار، تولیدکنندگان 
گوشـــی ایرانـــی می تواننـــد بهتریـــن 
محصـــول،  زمینـــه  در  را  تصمیمـــات 

قیمت، تبلیغـــات و توزیـــع بگیرند.
نـــوآوری و خلاقیـــت در  نکتـــه دوم، 
طراحی و ســـاخت گوشی هاســـت که 
اهمیت بالایـــی دارد و تولیدکنندگان با 
در نظـــر گرفتـــن این نکتـــه، می توانند 
محصـــولات جـــذاب و منحصربه فردی 
را بـــه بـــازار عرضـــه کننـــد. ســـومین 
موضـــوع، یادگیـــری و بهبود مســـتمر 
اســـت. یادگیـــری و بهبـــود مســـتمر، 
کیفیـــت و قابلیت هـــای گوشـــی ها را 
ارتقا می دهـــد. تولیدکننـــدگان باید با 
اســـتفاده از بازخورد مصرف کنندگان، 
نقاط قـــوت و ضعف گوشـــی های خود 
را شناســـایی و راه هـــای بهبـــود آن را 
پیدا کننـــد و با دنبـــال کـــردن روندها 
و تغییـــرات بـــازار، گوشـــی های خود را 
بـــا نیازهـــای جدیـــد مصرف کنندگان 
ینکـــه  ا مهمتـــر   . کننـــد هنـــگ  هما
مصرف کننـــدگان موبایـــل هـــم باید از 

تولیـــد داخـــل حمایـــت کنند.
به گفتـــه وی با بررســـی هوشـــمندانه 
علـــل شکســـت برندهـــای مطـــرح، از 
تولیدکننـــدگان ایرانـــی انتظـــار می رود 
بـــرای موفقیـــت از ظرفیـــت نخبـــگان 
ایرانـــی اســـتفاده کننـــد تـــا بتوانند در 
بازارهـــای جهانـــی حرفی بـــرای گفتن 

داشـــته باشند.
 

فروش یکجا، راهکار موفقیت
یکـــی از مخالفـــان این طـــرح، فریبرز 
 نژاد دادگر، کارشـــناس حوزه ارتباطات 
و فنـــاوری اطلاعـــات اســـت. دادگر به 
»ایـــران« گفت: تجربه این کار در دولت 
قبـــل وجـــود دارد و در نهایت شـــرکت 
جـــی ال ایکـــس چنـــد مـــدل موبایـــل 
هوشـــمند و چند مدل دکمـــه ای تولید 

کرد و اکنـــون اثری از آنها نیســـت.
بـــا  قبـــل  لـــت  و د ی  و گفتـــه  بـــه 
میلیاردتومانـــی   200 ســـرمایه گذاری 
قصد داشـــت 2 میلیون دستگاه تلفن 
همـــراه بـــا قیمـــت دو و نیـــم میلیون 
تومـــان تولید کند و از طریـــق اپراتورها 
به صورت اقســـاطی به دســـت کاربران 
برســـاند. از ســـوی دیگـــر ســـامانه ای 
بـــرای ثبت متقاضیان خرید اقســـاطی 
تلفن همـــراه راه اندازی شـــود تا امکان 
بازپرداخت هزینه از ســـوی متقاضیان 
بررسی و سپس اپراتور به صورت یکجا 
گوشی ها را از تولیدکننده تلفن همراه 
خریداری کند و بـــه متقاضیان تحویل 
دهد، ولـــی این اقدام عملیاتی نشـــد.

مقابـــل  در  نمی تـــوان  ود:  افـــز وی 
غول های بزرگ تولید گوشـــی مقاومت 
کـــرد، بنابرایـــن بـــه نظـــر نمی رســـد با 
مهندســـی معکـــوس بتوانیـــم موفـــق 
شـــویم. این اقدام تأثیری در بازار تلفن 
همراه ما نخواهد داشـــت. ضمن اینکه 
شـــرکت هایی هم کـــه وارد ایـــن حوزه 
شـــده اند، برنامـــه اقتصـــادی درســـتی 
ندارند.به گفته وی اگر عوارض گوشـــی 
خارجی و وارداتـــی را هم افزایش دهند 
تا مردم گوشـــی داخلی بخرند، اتفاقی 
را کـــه در بـــازار خـــودرو افتـــاد در حوزه 

تلفـــن همراه شـــاهد خواهیـــم بود.
ایـــن کارشـــناس حـــوزه ارتباطـــات و 
فنـــاوری اطلاعـــات، راهـــکار موفقیت 
در این حـــوزه را روش بانـــدل )فروش 
یکجا( با اپراتورها دانســـت و گفت: اما 
اپراتورهـــا زیربار ســـرمایه گذاری در این 
حوزه نمی رونـــد. اپراتورها به دنبال این 
هستند که گوشـــی باکیفیت به دست 
کاربرانشان برســـد تا سیم کارت خود را 

وشند. بفر

میتـــرا جلیلی/ همـــه ما هنـــگام خرید 
گوشـــی هوشـــمند، به دنبال محصولی 
هســـتیم که باتری آن بیشترین کارایی 
را داشـــته باشـــد اما بهتر اســـت بدانید 
حتی اگـــر گران تریـــن و باکیفیت ترین 
گوشـــی را هم در اختیار داشـــته باشید 
ولـــی مـــوارد خاصـــی را رعایـــت نکنید، 
از چیـــزی کـــه تصـــور  بســـیار زودتـــر 
می کنیـــد، شـــاهد افت کیفیـــت باتری 

خواهیـــد بود.
 چرخه تخلیه

نخســـتین اشـــتباه کاربران، این اســـت 
که بدون توجه به میزان شـــارژ گوشی، 
آن را به شـــارژر متصـــل می کنند. همه 
هوشـــمند  گوشـــی های  باتری هـــای 
دارای چرخه هـــای تخلیه شارژهســـتند 
و بیشـــتر باتری هـــا پـــس از 400 تـــا 600 
چرخه تخلیه، خراب می شـــوند. با این 
حال اگر گوشـــی خـــود را هوشـــمندانه 
شـــارژ کنید و شـــارژر را فقـــط زمانی که 
باتری شـــما حدود ۱0 تا 20 درصد شـــارژ 
دارد، بـــه بـــرق متصـــل کنیـــد، چندین 
ســـال طول می کشـــد تا به ایـــن تعداد 

چرخه تخلیه برســـید و عملاً عمر باتری 
گوشی هوشـــمند شما افزایش می یابد.

گوشی را از شارژر جدا کنید
یکی از اشـــتباهات رایج کاربـــران، این 
اســـت که حتی وقتی گوشـــی بـــه طور 
کامـــل و تا ۱00درصد شـــارژ شـــده، آن را 
از برق جـــدا نمی کنند. بـــه این ترتیب 
احتمال کاهش عمـــر باتری وجود دارد.

 از شـــارژرها و کابل هـــای اصلـــی 
کنید اســـتفاده 

هیـــچ فرقی نمی کند که گوشـــی شـــما 
آیفـــون یـــا اندروید اســـت؛ برای شـــارژ 
گوشـــی، هرگز از شـــارژر یا کابـــل ارزان 
قیمت اســـتفاده نکنید. با اینکه شـــارژر 
و کابـــل اصلی، گران اســـت، هیچ وقت 
حتمـــاً  و  نکنیـــد  چشم پوشـــی  آن  از 
مطمئن شـــوید که درحال اســـتفاده از 
شـــارژر و کابل اصلی و معتبر هســـتید. 
در غیـــر ایـــن صـــورت احتمـــال کاهش 
عمـــر باتـــری گوشـــی هوشـــمند شـــما 

وجود دارد.
 قاب گوشی را جدا کنید

یکی از مـــواردی که بســـیاری از کاربران 

آن را نادیـــده می گیرنـــد، این اســـت که 
گوشـــی را بدون جدا کردن قاب، شـــارژ 
می کننـــد. هنـــگام اســـتفاده از قـــاب، 
هرگـــز باتری گوشـــی هوشـــمند خود را 
شـــارژ نکنید، زیرا اســـتفاده از یک قاب 
حجیـــم در زمان شـــارژ کردن گوشـــی 
هوشـــمند، باعث ایجاد گرمـــای بیش 

از حد می شـــود.
 گوشـــی را دور از منبـــع گرما نگه 

رید ا د
بـــا رعایت یـــک نکته ســـاده، می تـــوان از 

باتری گوشی محافظت بیشتری کرد. این 
نکته را در نظر داشـــته باشید که گوشی و 
باتری شما نباید زیر نور مستقیم خورشید 
قرار بگیرد. هرگز گوشـــی هوشمند خود 
را نزدیـــک منبع گرما قـــرار ندهید تا عمر 

باتری افزایش یابد.
 پس زمینـــه گوشـــی تان ســـیاه و 

باشد ســـفید 
یـــک موضوع جالب که شـــاید بیشـــتر 
کاربران بـــه آن توجهی ندارند، نوع پس 
زمینه گوشـــی اســـت. اگر کاغذ دیواری 

صفحه اصلی و صفحه قفـــل خود را به 
جـــای رنگ های تنـــد، با کاغـــذ دیواری 
سیاه و سفید جایگزین کنید، مطمئناً 
بعـــد از مدتـــی متوجه بهبـــود عملکرد 

باتری گوشـــی خود می شـــوید.
 روشـــنایی خـــودکار را فرامـــوش 

نکنید
بهتر اســـت همیشـــه گزینه روشـــنایی 
خـــودکار را روشـــن کنیـــد تـــا میـــزان 
روشـــنایی بر حســـب نیاز شـــما تغییر 
کند. همچنین یادتان باشد که هنگام 
اســـتفاده از گوشی هوشـــمند خود در 

زیـــر نور خورشـــید خـــودداری کنید.
 پورت های شارژ را تمیز کنید

 پـــس از هـــر ۳ یـــا 4 روز پورت شـــارژ را 
بـــا اســـتفاده از یک خـــلال دنـــدان با 
یک پارچـــه نرم، بـــه آرامـــی تمیز کنید 
تا مشـــکلی بـــرای باتری گوشـــی ایجاد 
نشـــود. حتماً شما هم شـــنیده اید که 
امـــروزه شـــرکت هایی وجـــود دارند که 
اســـپیکرهای خودتمیز شـــونده را ارائه 
می دهند. به نظر می رســـد اکنون باید 
پورت های شـــارژ خودتمیز شونده هم 
تولید شـــود تا این مشـــکل بـــه حداقل 
برســـد ولی تـــا آن زمـــان، بهتر اســـت 
خودتان ایـــن تمیزکاری را انجام دهید.
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