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گــروه اقتصــادی / یکــی از مشــاغل دانش بنیــان که در 
ســال های اخیر در جهان ایجاد و به ســرعت گســترش 
یافــت اســتارتاپ ها هســتند. در واقــع اســتارتاپ پروژه 
و ایــده خامــی اســت کــه بــا کمــک گروهــی تبدیــل به 
به واســطه  را  زمینــه  و  می شــود  خدمــت  و  محصــول 
تکنولــوژی وب تبدیــل بــه محصول و خدمــت می کند 
و در اختیــار عموم قرار می دهــد. در چنین پروژه هایی 
انــواع مشــاغل می تواننــد فعالیــت کنند به طــوری که 
از ایــن طریــق انــواع کالا و خدمات همچــون آموزش، 

انتقال پول و... را می توانند به جامعه عرضه کنند.
برخــی از فعالان این حوزه معتقدند شــغلی که در 
غالــب اســتارتاپ ایجاد می شــود باید ایده ای نو باشــد 
و بــرای اولیــن بار ایجاد شــود. امــا برخی دیگــر عنوان 
می کننــد مشــاغل اســتارتاپی می تواند نو نباشــد اما با 
مدلــی جدید مورد اســتفاده افــراد جامعه قــرار گیرد. 
همچون فروش کالا یا ارائه خدمات از طریق اپلیکیشن 
که در حال حاضر در جامعه رواج پیدا کرده اســت. هر 
کدام از اســتارتاپ ها دارای مفاهیمی مشخص هستند 
بنابراین مشــاغل استارتاپی نیز با توجه به نیاز جامعه 
و خدماتــی کــه ارائه خواهنــد داد، شــکل می گیرند. در 
زمان ایجاد مشــاغل اســتارتاپی به منظور موفقیت در 
ایــن عرصه کارآفرین باید مــواردی همچون تازه بودن 
ایــده، منحصربه فــرد بــودن، تأثیرگــذاری روانــی برای 
ایجــاد اشــتیاق در افراد جامعــه به منظور اســتفاده از 
آن و ایجــاد بســتر مناســب از خیابان هــا تا شــبکه های 

اجتماعی برای تبلیغات را رعایت کند.
ë چرا برخی از مشاغل استارتاپی شکست می خورند؟

با وجود اینکه مبنای یک اســتارتاپ، ایده است. اما 
نکته حائز اهمیت این اســت که حجم ســرمایه گذاری 
بــرای راه اندازی یک اســتارتاپ اهمیت ویــژه ای دارد. 
در حــال حاضــر میزان مشــارکت و ســهم یــک ایده از 
دریافت ســود یک شغل اســتارتاپی بین 3 تا 7 درصد 
اســت. به طوری که در بهترین و ناب ترین استارتاپ ها 
نیــز حداکثــر 7 درصد را بــه ایده اختصــاص می دهند 
و باقیمانــده آن کــه بیــن 93 تــا 97 درصــد اســت بــه 
ســرمایه گذار، رهبــری، شــتاب دهنده ها، تیــم و ســایر 
مــوارد تعلق می گیرد. بنابراین اگــر بیش از این میزان 
را برای ســهم ایده در نظر بگیریم  اســتارتاپ شکســت 
خورده و از بین می رود و اشتغالی نیز ایجاد نمی شود. 
یکی دیگر از دلایل شکســت اغلب مشــاغل استارتاپی 
واقع بینانه نبودن نگرش ایده پرداز است زیرا در چنین 

شــرایطی بــرآورد دقیقــی از ســرمایه گذاری نخواهیــم 
داشــت و ممکن اســت با کمبود ســرمایه مواجه شــده 
و اســتارتاپ شکســت بخــورد. بــه ایــن دلیل کــه پول و 
ســرمایه ایــده را شــکل می دهــد. ناتوانــی در معرفــی 
اســتارتاپ به جامعه نیز از دیگر دلایل شکســت چنین 
مشاغلی محسوب می شــود. به طوری که اگر راهکاری 
بــرای بازاریابــی و معرفی اســتارتاپ ها در برنامه خود 
در نظر گرفته نشود، ایده به شکست می انجامد. علت 
اصلی شــکل گیری مشــاغل اســتارتاپی نیاز جامعه به 
کالا و خدماتــی اســت که بــا اســتفاده از فضای مجازی 
عرضه می شــود. بنابراین اگر از نیاز مشــتری اطلاعات 
درســتی نداشته باشیم شــاید کالا یا خدماتی را عرضه 
کنیم که مشتری برای آن وجود نداشته باشد و کسب و 

کار الکترونیکی با شکست مواجه شود.
بی توجهــی بــه بازخوردهــای اولیــه از جمله دلایل 
شکســت در این حوزه محسوب می شــود. زیرا اهمیت 
این موضوع به اندازه ای است که اغلب استارتاپ هایی 
که ابتدا شکســت می خورند؛ بــا گرفتن بازخورد دوباره 
شــروع کــرده و موفــق می شــوند. از ســوی دیگــر یــک 
اســتارتاپ خــوب در مرحلــه اول بایــد فاز آزمایشــی را 
گذرانده باشــد و بر اســاس تجربیات به دست آماده از 
آن حرکت کند. به همین دلیل  عدم استمرار در روند و 
رها کردن کار بعد از اولین شکست، موجب مرگ یک 

استارتاپ می شود.
یکی دیگر از دلایل شکست استارتاپ ها ناتوانی آنها 
در جــذب ســرمایه به میزان کافی اســت زیــرا فعالیت 
پایــدار یــک شــغل اســتارتاپی نیازمند ســرمایه گذاری 
کلانی اســت. به طوری که اگر ســرمایه بــه میزان کافی 
وجود نداشــته باشــد آن اشــتغال شکســت خورده و از 
بیــن خواهــد رفــت. یکــی از افــراد مهــم در راه اندازی 
مشــاغل اســتارتاپی رهبر گروه است از این بابت که اگر 
این فرد ضعیف باشد و تجربه کافی برای هدایت تیم 
نداشته باشد می تواند منجر به از بین رفتن کسب و کار 
الکترونیکی شــود. یکــی از اقداماتی که بایــد به منظور 
جلوگیری از نابودی یک اســتارتاپ صورت گیرد پایش 
رقبــا اســت زیــرا ممکن اســت یــک اســتارتاپ رقبایی 
داشــته باشــد که بی توجهی به آنها و فرایند کاری آنها 

زمینه شکست را فراهم  کند.
ë چگونه می توان یک شغل استارتاپی خوب داشت؟

یکــی از ویژگی هــای یــک شــغل اســتارتاپی خــوب 
توجهــی  قابــل  درآمدزایــی  بــه  منجــر  می توانــد  کــه 

شــود شــکل دادن یــک بســتر حقوقــی مناســب برای 
اســتارتاپ اســت. مرحلــه بعــدی بــرای موفقیــت در 
اســتارتاپ تست سیستم پایلوت اســت. داشتن منابع 
درآمدی مشــخص از جمله دیگر ویژگی های مشاغل 
موفــق در این حوزه به شــمار می رود کــه برای این امر 
می توان از بانک ها، ارگان های دولتی و سرمایه گذاران 
کمــک گرفت. امــا در این میان ســرمایه گذاران بخش 
آنهــا  زیــرا  گذاشــت  اولویــت  در  بایــد  را  خصوصــی 
می تواننــد مســیر را بــه بهتریــن شــکل همــوار کننــد. 
همچنیــن یک شــغل اســتارتاپی موفــق دارای مبنای 
علمی اســت و بر پایه علوم روز شــکل گرفته و حرکت 
می کنــد زیرا زمانی کــه کالا یا خدماتی از طریق فضای 
مجــازی و بــا اســتفاده از تکنولــوژی به مشــتریان ارائه 
می شــود نمی تــوان آن را بــا فنــون قدیمــی اداره کرد. 
علاوه بر آن به منظور بازاریابی و جذب بیشتر مشتری 
باید کســب وکار الکترونیکی خود را در فضای مجازی 
به صــورت اصولــی پیشــرفته و مــداوم تبلیغــات کرد. 
یکــی از نکات بســیار مهم بــرای تمامی اســتارتاپ ها، 
تبلیغــات و بازاریابی اســت زیرا حتی اگــر بهترین کالا 
و خدمــات نیــز ارائه شــود اما نتوان بــرای آن به خوبی 
تبلیغــات و بازاریابــی کــرد، قطعــاً شکســت خواهــد 
موفقیــت  درصــد   80-70 از  بیــش  واقــع  در  خــورد. 
اســتارتاپ های مطــرح به علــت تبلیغات خــوب  آنها 
است. از سوی دیگر کارآفرین شغل استارتاپی باید در 
نقشــه راه خود تمام شکســت های احتمالی را مدنظر 

قرار داده و بداند که در صورت وقوع هر اتفاق یا حتی 
شکســت، قدم بعــدی و اصلاحــی برای آن چیســت. 
بنابراین یک نقشــه راه دقیق و اصولی از اهمیت قابل 
توجهی برخوردار اســت. باید دقت کرد که در بهترین 
حالت ایده و محصول استارتاپی نیازمند 2 الی 4 سال 
زمان پس از ســرمایه گذاری اســت و بعــد از آن اگر به 
نتیجه دلخواه نرسد سرمایه اولیه آرام آرام مستهلک 
می شود. از سوی دیگر انتظار اینکه در 6 ماه اولیه یک 

استارتاپ به سوددهی برسد، کاملًا غلط است.
و  شــریک  دولت هــا  کــه  کــرد  فرامــوش  نبایــد 
ســرمایه گذار خوبــی برای تشــکیل اســتارتاپ نیســتند 
شــرکای  و  خصوصــی  بخــش  ســرمایه گذاران  بلکــه 
خانوادگی گزینه های خوبی به شــمار می آیند بنابراین 
در این مســیر، ســرمایه گذاران بخــش خصوصی برای 
هــر پــروژه ای عــددی را در نظــر می گیرنــد تــا ایــده را 
اجرایــی کــرده و فعالیــت خــود را آغــاز کننــد. یکــی از 
مواردی کــه از اهمیــت قابل توجهی برخوردار اســت، 
استفاده از شــتاب دهنده ها است در این بخش کسانی 
هستند که وقتی یک ایده را می پسندند، امکاناتی را در 
اختیار تیم قــرار می دهند تا بتوانند آن را اجرایی کرده 

و توسعه دهند.
بــا توجه بــه اینکــه مشــاغل اســتارتاپی نیازمند کار 
تیمی هســتند بنابراین لزوماً نباید ایده پرداز آن کسب 
و کار، رهبر تیم باشد بلکه یک رهبر خوب با تیم بسیار 
خــوب، ایده ای بکر، ســرمایه گذاری موفق و تبلیغات و 

بازاریابی صحیح می تواند کار را پیش برده و سرانجام 
به موفقیت در آن دست یابند.

ë  افزایــش 60 درصدی تمایل افراد برای ایجاد مشــاغل
استارتاپی

در همین راســتا محمود راشدی راد، کارشناس امور 
کار و اشــتغال در گفت و گــو بــا روزنامه »ایــران« عنوان 
کرد: ادبیات اســتارتاپی در کشــور حدود 10 ســال است 
کــه ایجاد شــده و افراد زیــادی از آن اســتفاده می کنند. 
ایــن حــوزه با وجــود نوپا بودن توانســته پیشــرفت های 
قابل توجهی کرده و اشــتغالزایی بالایی داشــته باشــد. 
بــه طــوری کــه در ســال های اخیر میــزان تمایــل افراد 
برای ایجاد یک شــغل در فضای مجــازی یا نو و به روز 
کردن یک کســب و کار حدود 60 درصد افزایش داشته 
اســت. در واقــع اگــر قواعد مربــوط به کســب و کارهای 
اینترنتــی به درســتی اجــرا شــود در حــوزه کارآفرینی و 
اشــتغال می تواند تأثیرات قابل توجهی بگذارد. زیرا با 
رعایت مبانی کســب و کار در ایــن عرصه، افراد زیادی 
به صورت مســتقیم و غیرمســتقیم می توانند مشغول 

به کار شوند.
وی تأکیــد کرد: در حوزه کســب و کارهــای اینترنتی 
یکــی از مواردی که بســیار رخ می دهد اســتارتاپ هایی 
هســتند که به ســرعت شــکل گرفتــه و از بیــن می روند. 
اگر در ایجاد یک شــغل اســتارتاپی نیازسنجی درستی 
صورت گیرد آن کسب و کار با موفقیت مواجه می شود. 
زیــرا مهم تریــن علــت ایجــاد یــک شــغل در فضــای 
مجــازی رفــع نیــاز جامعــه اســت بنابرایــن اگر کســب 
وکاری پاســخگوی نیاز جامعه نباشد با شکست مواجه 
خواهد شــد. با توجــه به اینکه بــرای راه انــدازی چنین 
کســب و کارهایــی نیاز به ســرمایه گذاری کلان نیســت 
و بــا دارا بــودن مهارت هــا و کمتریــن ســرمایه گذاری 
می توانیــم آن را ایجاد کنیم، ســرعت اشــتغالزایی در 

آنها به میزان قابل توجهی بالا است.
افزایــش  راه هــای  از  یکــی  کــرد:  بیــان  راشــدی راد 
اســتارتاپ ها، آمــوزش بیشــتر  اشــتغالزایی در حــوزه 
در ایــن حوزه اســت. یکی از مشــکلات ایــن عرصه نیز 
مربــوط بــه ضعف پذیرش اســت بــه طوری کــه افراد 
نمی پذیرنــد که باید دائماً در این حوزه آموزش ببینند 
اداره کســب و کار و جــذب مشــتری خــود را  و نحــوه 
دســتخوش تغییراتی کنند. زیرا مشــاغل استارتاپی در 
جهان به صورت روزمره رشــد کرده و قابلیت های آنها 

باید هر روز نو شوند.

چرا برخی مشاغل استارتاپی شکست می خورند؟
سند ارتقای سلامت روان جامعه  »ایران« در گزارشی بررسی کرد

کار و تولید
مدیــرکل امــور اجتماعــی وزارت تعــاون، کار و 
رفــاه اجتماعی گفت: اصــلاح آیین نامه ها برای 
صیانــت از زنــان کارگــر و تســهیل فرزنــدآوری، 
فرزندپــروری و تحکیــم خانــواده در قالب ســند 

بررسی می شود.
ایــن رو  از  داشــت:  اظهــار  بهــداد«  »هــادی 
تصمیم هایی برای این قشر گرفته شده است. وی 
افــزود: همچنین کارگــروه اصــلاح آیین نامه ماده 
78 قانــون کار درخصــوص مهدکودک هــای جوار 
کارگاهی تشکیل می شــود تا این موضوع نیز مورد 

بررسی قرار گیرد.
کار  امــور اجتماعــی وزارت تعــاون،  مدیــرکل 
و رفــاه اجتماعــی بــا بیــان اینکــه امروزه ســلامت 
روان، مهم ترین موضوع اســت کــه اکنون اولویت 
قشــر کارگــر محســوب می شــود، گفــت: ســلامت 
روان  به عنوان جلوگیری از آســیب های اجتماعی 
در جامعــه کار و تولیــد اســت که باید بــه آن توجه 
شــود. وی ادامه داد: در همین راســتا، سند ارتقای 
ســلامت روان جامعــه کار و تولیــد در 2 مــاه آخــر 
ســال گذشته تهیه شــد و در آن به سطوح مختلف 
پیشــگیری از جزئی نگری، آســیب تــا جامع نگری 
اشــاره شــده اســت که باید به تمام جنبه های این 
موضــوع نگاه کنیم و برنامه کامل داشــته باشــیم. 
بهــداد از ۴0اقــدام برای پیشــگیری از آســیب های 
اجتماعی بــرای جامعه کارگران خبــر داد و گفت: 
توجــه جــدی به خانه هــای بهداشــت کارگــری در 
دســتور کار قرار دارد تا افزایش پوشش خدمات در 
آنهــا صورت گیــرد. وی بیان داشــت: اکنون چهار 
هزار خانه بهداشت کارگری در سراسر کشور وجود 
دارد کــه یــک میلیــون کارگــر را در حوزه ســلامت 
روان تحت پوشــش قرار داده ایم و براساس تأکید 
وزیر تعــاون، کار و رفاه اجتماعــی این تعداد باید 
به ســه میلیون نفر برسد. مدیرکل امور اجتماعی 
وزارت تعــاون، کار و رفاه اجتماعــی به اقدام های 
پیشــگیری از اعتیاد در بین جامعه کارگران اشاره 
کــرد و گفــت: در موضــوع اعتیــاد توافــق خوبی با 
ســتاد مبــارزه بــا موادمخــدر صورت گرفته اســت 
و تفاهمنامــه ای بــا 10 بنــد و اجــرای برنامه هــای 
مختلــف در نظر گرفته شــده اســت تا بــه موضوع 
آمــوزش، پیشــگیری، غربالگــری و درمــان توجــه 
بیشــتری شــود. وی تأکید کرد: سیاســت های ما در 
وزارت تعاون، کار و رفاه اجتماعی سلامت جامعه 
کارگری و اجتماع اســت، از این رو ســندی در حوزه 

اعتیاد تدوین خواهیم کرد.

بار
اخ

از چند  که  کارآفرینی تهرانی اســت  محمد تیموری، 
سال پیش در زمینه تولید نرم افزار اداری و رستورانی 
فعالیت داشــتــه اســـت، امــا در کــنــار آن بـــرای کمک 
ــع بــرخــی مشکلات  بــه کــســب وکــارهــای کــوچــک و رف
ــده فــروشــگــاه ایــنــتــرنــتــی »خرمشهر  ــ اقــتــصــادی، ای
از  بیش  فروشگاهش  حــالا  و  داده  توسعه  را  پ« 

َ
 ا

500 کاربر دارد. 

پ« 
َ
تولد »خرمشهر ا

در سالروز آزادسازی خرمشهر

پ« در گفت وگو با 
َ
بنیانگذار اپلیکیشن »خرمشهر ا

جام جم درباره چگونگی راه اندازی این اپلیکیشن 
می گوید: »کار اصلی ما در شرکت »راهکارآفرین 
 آدا« تولید نرم افزار اداری و رستورانی است، اما در 
حین کار بسیار شاهد بودیم مردم برای معرفی 
کسب وکارهای خانگی 
ــود در صــفــحــات  خــ
ــرام و  ــ ــاگـ ــ ــتـ ــ ــسـ ــ ــنـ ــ ایـ
ــردن تـــعـــداد  ــ ــالابـ ــ بـ
دنــبــال کــنــنــده هــای 
صــفــحــات خــــود، در 

پرداخت  با  و  تبلیغاتی می افتادند  تله صفحات 
هزینه نسبتا زیادی، یک سری دنبال کننده تقلبی 
به صفحه آن ها اضافه می شد.« وی می افزاید: »از 
طرفی شاهد شرایط نامساعد اقتصادی جامعه 
به دلیل تحریم ها بودیم؛ آنجا بود که ایده توسعه 
استارت آپی به ذهنم رسید و تصمیم گرفتم بستری 
فروشگاهی با شرایط ویژه اقتصادی ایجاد کنم؛ 
نهایتا به راه انــدازی فروشگاه اینترنتی رسیدیم 
و چون روز آغــاز به کار این اپلیکیشن با سالروز 
آزادسازی خرمشهر هم زمان شد، نام »خرمشهر 
ــرای آن انتخاب کــردیــم و تمام خدمات  پ« را ب

َ
ا

آن را به مدت هشت سال بــرای کسب وکارهای 
خوزستانی رایگان کردیم.«

پ« 
َ
ساکنان »خرمشهر ا

به گفته بنیانگذار »خرمشهر اپ«، این اپلیکیشن در 
حال حاضر در پلتفرم های عرضه نرم افزارهای اندروید 

و iOS بارگذاری شده و قابل دریافت است. 
ــیــمــوری در رابـــطـــه بـــا مـــیـــزان اســتــقــبــال از  مــحــمــد ت
گذشته تصریح می کند:  یــک ســال  پلتفرم در  ایــن 
پ سال 1399 حــدود 130 کاربر داشته و 

َ
»خرمشهر ا

ســال 1400 با افــزایــش حــدود 5 بــرابــری به 550  کاربر 
رسیده اســت. تعداد فروشگاه های عضو آن هم از 
یک فروشگاه به 15 فروشگاه افزایش یافته است 
10 فروشگاه فعال اســت و همگی  از میانشان  کــه 
سال  از  همچنین  هستند.  خانگی  کسب وکارهای 
1400 ساز و کار کیف پول مجازی آن نیز فعال شده و 
پ« در 

َ
همین موضوع باعث قرارگرفتن »خرمشهر ا

پ های دانش بنیان شده است.«
َ
ردیف ا

فروشگاه اینترنتی بی واسطه و بی مالیات
پ« تنها 

َ
ــه ایــنــکــه »خــرمــشــهــر ا ــاره ب ــ ــا اش تــیــمــوری ب

فروشگاه اینترنتی است که بی واسطه است و درگاه 
ــا بی واسطه  پ ه

َ
ا آنلاین هم دارد، می گوید: »برخی 

ــد و بــایــد مالیات  ــدارن ــاه آنــلایــن ن ــ هستند، امـــا درگ
پ« به دلیل استفاده از کیف 

َ
بپردازند؛ اما »خرمشهر ا

پول مجازی، از پرداخت مالیات معاف است.«
وی تصریح می کند: »دریافت درگاه آنلاین در حالت 
پ« 

َ
معمول وقت زیــادی می برد، اما در »خرمشهر ا

در هــمــان لحظه ای کــه صــاحــب فــروشــگــاه ثبت نام 
آنلاین متصل می شود. هنگامی  می کند، به درگــاه 
که مشتری محصولی را خریداری می کند، بلافاصله 

به درگاه پرداخت آنلاین وصل و عملیات واریز انجام 
می شود، این وجه ابتدا به کیف پولی که از قبل برای 
فروشگاه تعریف کرده ایم، واریز می شود و زمانی آن 
را با فروشگاه تسویه می کنیم که اطمینان پیدا کنیم 
جنس به دست مشتری رسیده و درخواست تسویه 

از سمت مشتری فعال شده است.«
پ« 

َ
ــدی »خــرمــشــهــر ا ــ ــاره مـــدل درآمـ ــ تــیــمــوری دربـ

می گوید: »درآمدزایی ما زمانی است که تامین کننده 
ایــن حالت  کند؛ در  تبلیغ  را  می خواهد محصولی 
هزینه ای -مثلا مبلغ 30 هزار تومان- از صاحب کالا 
دریافت می شود، تا محصول او در اولویت های اول 
قرار بگیرد. البته باتوجه به امکاناتی مثل استوری، 
وقــتــی فــروشــگــاه تبلیغ خــود را اســتــوری می کند، 
به صورت پیش فرض اول قــرار می گیرد و دیگر به 
درخواست از ما و پرداخت این هزینه احتیاج ندارد.«

امنیت در فروش
پ« می گوید: »برای جلوگیری 

َ
بنیانگذار »خرمشهر ا

از ســوءاســتــفــاده هــای احتمالی و کــلاهــبــرداری هــای 
اینترنتی با پلیس فتا در ارتباط هستیم و تمام مواردی 
که فروشگاه های اینترنتی دیگر درگیر آن هستند و 
ــرده را رعــایــت می کنیم. هر  ــلام ک پلیس فتا بــه مــا اع
ثبت نام  پ« 

َ
»خرمشهر ا در  نمی تواند  فروشگاهی 

کند؛ شرایط را دقیق بررسی می کنیم و تنها کسانی که 
دغدغه معیشت دارند موفق به ثبت فروشگاه شان 

خواهند شد.«

فروش  بی نیاز  از  سایت
ــن اپلیکیشن  ــاره دیــگــر مــزیــت هــای ای ــ تــیــمــوری درب
پ فــروشــگــاه هــا را 

َ
تــوضــیــح مـــی دهـــد: »خــرمــشــهــر ا

ــن مــوضــوع زمــانــی بــرای  از ســایــت بــی نــیــاز کـــرده و ای
بداند مشتری  که  تامین کننده خیلی اهمیت دارد 
بــرای خرید از فروشگاهش، حتما نباید »خرمشهر 
پ« را نصب کند. یعنی حتی اگر لینک فروشگاه را 

َ
ا

بــالای صفحه اینستاگرام خود قــرار دهــد، مشتری با 
آن لینک بــه صــورت »pwa« وارد محیط  کلیک روی 
فروشگاه می شود و بدون نیاز به نصب »خرمشهر 

پ«، از فروشگاه خرید می کند.«
َ
ا

امکان چت و تماس آنلاین
کاربران  آنلاین بین  تیموری امکان چت و تماس 
پ را از دیگر 

َ
و فروشگاه های حاضر در  خرمشهر ا

آن می داند و اضافه می کند:  مزیت های 
نسبت  پ« 

َ
ا »خرمشهر  مــزیــت هــای  »از 

بــه فروشگاه های مشابه ایــن اســت که 
آن هــا فقط فــروش را پشتیبانی می کنند، 
ــروش و هم  پ« هــم فــ

َ
ــا »خــرمــشــهــر ا امـ

خدمات را ارائه می دهد و غیر از فروشگاه، 
تراپیست ها،  مثل  خدماتی  شغل های 
نیز  را  مشاغل  قبیل  ایــن  و  آرایشگاه ها 
ــلاوه بــر ایـــن بــرای  پشتیبانی مــی کــنــد. عـ
این دسته مشاغل سیستم نوبت دهی 

تعریف و تعبیه کرده ایم.« 

اطلاع رسانی فروش ها
ــن مــجــمــوعــه  ــ ــه گــفــتــه مـــدیـــرعـــامـــل ایـ ــ ب
پ« مــانــنــد 

َ
دانـــش بـــنـــیـــان، »خــرمــشــهــر ا

پشتیبانی  اینترنتی  فروشگاه های  سایر 
ــا از  ــروش ه آنــلایــن دارد و اطــلاع رســانــی ف
طریق پیامک و ایمیل از دیگر مزیت های 
پ« است. همچنین این 

َ
این»خرمشهر ا

امکان را به کاربر می دهد که فروشنده های نزدیک 
خودش را پیدا کند یا بسته به نیازش فروشگاه ها 
ــریــن فــروشــگــاه هــای  ــزدیــک ت را فــیــلــتــر کــنــد. مــثــلا ن
تخفیف دار در یک محدوده مشخص را انتخاب کند.

پ«
َ
آینده »خرمشهر ا

پ« انتظار منافع مالی ویژه ای از 
َ
 بنیانگذار »خرمشهر ا

این اپلیکیشن ندارد و می گوید: »دوست دارم مردم 
بیشتری کسب و کار خود را در این اپ وارد و در آن 
فعالیت کنند تا اینکه به دنبال سود مالی از آن باشم. 
درآمدزایی مجموعه ما از این اپ نیست و تا به حال 
فقط 50 هزار تومان از آن درآمد داشته ایم؛ اما سه سال 
اســت که روی آن کــار می کنم. دوســت دارم باقیات 
پ 

َ
صالحاتی از خودم به جا بگذارم. وقتی که می بینم ا

رشد می کند و به تعداد کاربرهای آن اضافه می شود، 
 برای من انگیزه ادامه راه است و احساس می کنم راه را

 درست آمده ام.«

میکند فروشگاههایمشابهاینترنتیمتمایز پ«رااز
َ
ا آنچه»خرمشهر

پ« را فروشگاهی اینترنتی دانش بنیان و خلاق معرفی می کند که مزیت های قابل توجهی نسبت به پلتفرم های مشابه دارد و می گوید: »از 
َ
محمد تیموری، »خرمشهر ا

مزیت های رقابتی این فروشگاه اینترنتی این است که زمینه هایی از شبکه های اجتماعی پرمخاطب مانند امکان انتشار استوری به آن اضافه شده است. استوری  را 
پ« تعبیه کردیم. فروشگاه می تواند تخفیف محصول خود را با لینک صفحه فروش در استوری قرار دهد، 

َ
برای ترغیب کسب وکارها به استفاده بیشتر از »خرمشهر ا

پ های مشابه امکان لینک گذاری ندارند.«
َ
درصورتی که ا

پ« با هزینه همراه 
َ
پ« رایگان است، می افزاید: »ثبت نام اپلیکیشن های مشابه »خرمشهر ا

َ
پ« با تاکید بر این که ثبت فروشگاه در »خرمشهر ا

َ
بنیانگذار اپلیکیشن »خرمشهر ا

پ های مشابه 25 درصد از فروش تامین کننده کالا دریافت می شود.«
َ
پ هیچ درصدی از کاربر دریافت نمی کنیم؛ درصورتی که در ا

َ
است. همچنین در خرمشهر ا

راههایارتباطبااینشرکتفناور

adasoftco.com

krms.ir

@krms.ir

02122452579 و  02122453791

 در دنیای مسابقه ای امروز که اساسا فروشگاه ها، چه در دنیای واقعی و چه در دنیای مجازی، به دنبال کسب سود بیشتر هستند و به قول 
مطهره میرشکاری

نشان ایرانی برتر

معروف هیچ گربه ای محض رضای خدا موش نمی گیرد، شاید عجیب باشد که شرکتی دست به راه اندازی فروشگاهی اینترنتی بزند که در آن بهبود 
پ« نام پلتفرمی فروشگاهی با شرایط ویژه اقتصادی 

َ
وضعیت اقتصادی مردم بر سود و منافع مالی شرکت ارجحیت داشته باشد. »خرمشهر ا

ین آدا« در جهت رونق کسب وکارها و بهبود وضعیت اقتصادی کسب وکارهای خانگی توسعه داده  است که شرکت دانش بنیان »راهکار آفر
ع دوستی و آزادی به همراه دارد.   است؛ نامی که شاید در نگاه اول کمی عجیب به نظر برسد اما پیامی از جنس هم نو

 شرکت مهندسی »راهکار آفرین آدا« برای کاهش مشکلات کسب وکارهای خانگی
 و مشاغل خدماتی فروشگاه آنلاینی بی واسطه راه اندازی کرده   است

پ؛فروشگاهاینترنتیبیواسطه
َ
ا خرمشهر


