
http://irannewspaper.ir
editorial@irannewspaper.ir

گــروه اقتصــادی/ قــرار اســت کالاهــای 
ایرانــی در ســایت آمازون عرضه شــود؛ 
ایــن اتفــاق مهمــی اســت کــه ســازمان 
توســعه تجارت در حال پیگیری اســت. 
یکی از چالش هایــی که تجارت خارجی 
مــا بــا آن روبــه رو اســت و همــه فعالان 
اقتصــادی به آن اذعان دارند، اســتفاده 
از روش های ســنتی و قدیمی در تعامل 
و تجــارت با کشــورهای مختلف اســت. 
همواره تجار برای بازارگشــایی یا حضور 
پررنگ تــر در بــازاری، به دنبــال این امر 
هســتند که خریــداری پروپاقــرص برای 
کالاهای خود در کشــور هــدف صادراتی 
پیدا کنند  یا اینکه به تجار ایرانی قدیمی 
وصــل شــوند. برخــی دیگــر نیــز ســعی 
می کننــد کــه خودشــان عرضــه کننــده 
مستقیم کالا در فروشگاه های زنجیره ای 
کشــور هــدف شــوند. اگــر تولیدکننــده و 
تاجــری نتوانــد از راه های یاد شــده وارد 
بازاری شــود، آن  بازار را کنار می گذارد و 

سراغ سایر کشورها می رود.
امــا در دنیــای تجــارت، روش هــای 
کــه  دارد  وجــود  هــم  مــدرن  و  جدیــد 
اقتصــادی  فعــالان  و  تولیدکننــدگان 
بخوبــی می تواننــد از آن اســتفاده کنند. 
یکی از این روش ها که ســازمان توســعه 
تجــارت هــم در حــال پیگیــری اســت و 
قطعاً مورد اســتقبال فعالان اقتصادی 
قــرار خواهــد گرفت، عرضــه هدفمند و 
پیوسته کالاهای ایرانی در سایت آمازون 

است.
علیرضا پیمان پاک، رئیس سازمان 
فرهنــگ  می گویــد:  تجــارت  توســعه 
تجــارت خارجی ما ســنتی اســت و باید 
را  فرهنــگ  ایــن  تشــکل ها،  کمــک  بــا 
تغییــر دهیم و با همکاری شــرکت های 
دانش بنیــان، تجــارت دانش بنیــان هم 
داشــته باشــیم و بــر همین اســاس و در 
نخســتین گام هــا در امارات و در ســایت 
آمازون، پاویــون ویژه کالاهــای ایرانی را 

ایجاد کرده ایم.
مــورد  در  نیــز  گذشــته  دولــت  در 
ســایت  در  ایرانــی  کالاهــای  عرضــه 
آمــازون صحبت هــای مطــرح شــد امــا 
در  نتوانســتند  داخلــی  تولیدکننــدگان 
این ســایت جهانــی عرضه کننــده کالا، 
حضــور پیــدا کننــد. حــال بایــد دیــد که 
انجمن هــا  و  تشــکل ها  تولیدکننــدگان، 
ســنتی  تجــارت  از  می تواننــد  چگونــه 
فاصلــه بگیرنــد و کالاهــای خــود را بــا 

شیوه های نوین به فروش برسانند.
ë 500 میلیون محصول در یک سایت

کالا،  فــروش  روش هــای  از  یکــی 
ثبــت نام در ســایت های جهانی آنلاین 
عرضه کننــده کالا ماننــد آمازون اســت. 
گفته می شــود آمــازون با داشــتن بیش 
ســایت  در  محصــول  میلیــون   500 از 
خود یکــی از بزرگ ترین فروشــگاه های 
اینترنتی جهان است. طبق بررسی های 
حداقــل300  نیــز  گرفتــه  صــورت 
میلیــون مشــتری در سراســر جهــان از 
فروشــگاه های آمــازون خریــد می کنند. 
در ایــن میــان مشــتریان 28 درصــد از 
خریدهــای آمــازون را در ســه دقیقــه یا 
کمتر انجــام می دهند؛ نیمی از خریدها 
در کمتــر از 15 دقیقــه تمــام می شــود. 
می تواننــد  مشــتریان  اســاس  ایــن  بــر 
کار  کســب و  میلیــون    1.9 محصــولات 
کوچک و متوسط را در فروشگاه آمازون 
ســفارش دهند. آمار جالــب دیگر آنکه 
75 درصــد از خریــداران از آمازون برای 
کشــف محصــولات و برندهــای جدیــد 
اســتفاده می کننــد و البته بایــد گفت که 
52 درصد از خریداران تمایل بیشــتری 
بــه خرید یک برند ناآشــنا در فروشــگاه 
آمــاری  تحلیل هــای  دارنــد.  آمــازون 
یاد شده نشان می دهد که تولیدکنندگان 
ایرانــی بخوبــی می تواننــد از این فضای 
تجاری و فروش بــرای محصولات خود 

اســتفاده کنند. مدیــران ســایت آمازون 
اعــلام کردنــد کــه در ســال 2020، بیش 
ثالــث  شــخص  فروشــنده  هــزار  از200 
جدید از سراســر جهان شروع به فروش 
در آمازون کردند که نسبت به سال 2019 

افزایش 45 درصدی داشته است.
ë درآمد 400 میلیارد دلاری

آمــازون یــک شــرکت بــزرگ مبتنی 
بر اینترنت اســت کــه کتاب، موســیقی، 
فیلم، لــوازم خانگی، لوازم الکترونیکی، 
اســباب بازی و بســیاری از کالاهای دیگر 
را مستقیماً یا به عنوان واسطه بین سایر 
خرده فروشــان و میلیون ها مشتری این 
سایت می فروشد. سیر درآمدی آمازون 
نشــان می دهد که در سال 1996، درآمد 
بــود و  ایــن ســایت 15.7 میلیــون دلار 
در ســال بعــد آن عــدد یاد شــده از 148 
میلیــون دلار فراتر رفت و پــس از آن در 
سال 1998 به 610 میلیون دلار رسید. در 
ایــن میان برخی از منابــع خبری عنوان 
کردنــد که درآمد آمــازون اخیراً به بیش 

400 میلیارد دلار رسیده است.
آن  گــواه  شــده  یــاد  ارقــام  و  اعــداد 
اســت که اگــر تولیدکننــدگان داخلی به 
ســایت آمازون وصل شوند می توانند بر 
فــروش خــود بیفزایند. البتــه به صورت 
از  محــدودی  تعــداد  گسســته،  هــم  از 
تولیدکنندگان کالاهای خود را در سایت 
آمازون به فروش می رسانند که از جمله 

آن می تــوان بــه فــرش، گلیــم، حصیــر 
و خوراکی های ســنتی کشــورمان اشــاره 
کــرد. امــا این میزان با توجه به وســعت 
کالاهــای ایرانــی بســیار کــم و محــدود 

است.
ë  آمازون به سمت ســرمایه گذاری رفته

است
از  عظیمــی  طیــف  آمــازون 
محصــولات را ارائه می کنــد و این امر به 
مصرف کنندگان امــکان می دهد تقریباً 
هر چیزی را می خواهند خریداری کنند، 
از جملــه لبــاس، لــوازم ورزشــی، لوازم 
آرایــش، جواهرات، کتاب، فیلــم، لوازم 
بــازی،  الکترونیکــی، مبلمــان، اســباب 

کالاهای خانگی و....
در بخــش قابــل توجهــی از کالاهای 
عنوان شده، ایران توانایی تولید و رقابت 
بــه جهــت قیمــت و کیفیــت را دارد و 
از طرفــی می تــوان کالاهــای مــورد نیــاز 

ایرانیان خارج از کشور را تأمین کرد.
نکته دیگر آنکه آمازون در کنار بحث 
هــم  ســرمایه گذار  کالا،  خرده فروشــی 
هســت؛ بــر این اســاس اگــر محصولات 
تولیدکننده ای مورد اســتقبال قرار گیرد، 
مجموعه آمازون به عنوان سرمایه گذار 

می تواند نقش آفرین شود.
ë تغییر فرایند فروش در کشورها

فعــال  ســرمدی،  محمدحســین 
اقتصــادی درباره تجارت ســنتی ایران و 

اینکه چگونه می تــوان از این امر فاصله 
گرفــت بــه »ایــران«، گفــت: ســال های 
متمــادی اســت کــه تجــار و بازرگانــان 
تنهــا بــا روش هــای ســنتی می خواهنــد 
در بازار ســایر کشــورها حضــور پیدا کنند 
و متأســفانه تمــام بازارها را ماننــد بازار 
ایــران می داننــد، ایــن در حالــی اســت 
کــه در خیلــی از کشــورها فراینــد فروش 
دستخوش تغییرات گسترده شده است.
او ادامــه داد:اگــر قــرار اســت میــزان 
صادرات کالاهای غیرنفتی افزایش پیدا 
کند، ابتدا باید با بازار کشــور هدف آشــنا 
شــد، زمانی کــه بخــش قابــل توجهی از 
خریدها به صورت آنلاین یا فروشگاهی 
کــه  داشــت  انتظــار  نمی تــوان  اســت، 
صادرات)بــه شــیوه ســنتی( موفقــی را 
شــاهد  کشــورهایی  چنیــن  در  حداقــل 

باشیم.
سرمدی گفت: یکی از موقعیت های 
از  اســتفاده  ایرانــی،  کالای  فــروش 
در  اســت،  آنلایــن  فــروش  روش هــای 
این روش ها می تــوان از فرصت ها بهره 
بــرد و بــا توجــه به خواســته مــردم، کالا 
عرضــه کــرد. البتــه ایــن روش ســختی 
اگــر  امــا  دارد  را  خــود  چالش هــای  و 
تولیدکننــدگان پایگاه هــای عرضــه کالا 
داشــته باشــند این امر شــدنی اســت. از 
این رو توصیه می کنم تولیدکنندگانی که 
کالاهای مشابه تولید می کنند با یکدیگر 
بــرای عرضه کالا در ســایت های فروش 

آنلاین جهانی، جوینت شوند.
ë روش های نوین صادراتی

از  خیلــی  کــرد:  خاطرنشــان  او 
تولیدکننــدگان و فعــالان اقتصادی دنیا 
نویــن  از روش هــای  اســتفاده  در حــال 
صادراتی هســتند و از همه مهم تر آنکه 
ایجاد فروشــگاه های مجازی و همکاری 
بســیار  عرصــه  ایــن  در  تولیدکننــدگان 
ایــن فعــال اقتصــادی  اثرگــذار اســت. 
گفت: از دیگر روش های نوین صادراتی 
می تواننــد  انجمن هــا  و  تشــکل ها  کــه 
استفاده کنند، همکاری با مجموعه های 
دانش بنیان داخلــی در فروش کالاهای 
ایرانــی اســت. خیلــی از صادرکننــدگان 
تکنولوژی را در محصولات خود در نظر 
نمی گیرنــد و می خواهنــد دقیقــاً همان 
کالایــی را صــادر کننــد کــه در ســال های 
گذشــته صادر می کردند. بــازار خیلی از 
کشورها تغییر کرده و اکثر مردم خواهان 

کالاهای مدرن تر هستند.

ë  بــرای کالا  فــروش  ســایت  ایجــاد 
خاورمیانه

بــه  هــم  دیگــری  توصیــه  افــزود:  او 
استارتاپ های کشــور دارم؛ همانگونه که 
آمازون اکنون یک ســایت جهانی است و 
خیلی از مردم کالاهــای مورد نیاز خود را 
از آن خریــداری می کننــد، مجموعه های 
داخلــی هــم می تواننــد یــک ســایت بــا 
عرضــه  زمینــه  در  بیشــتر  ویژگی هــای 
کالا بخصــوص کالاهــای اســلامی، بــرای 
خاورمیانــه طراحــی کننــد و پــس از آن 
فعالیت خود را گســترده تر کننــد، در این 
میان تولیدکنندگان داخلی هم می توانند 

ازاین ویژگی و امتیاز بهره ببرند.
این فعال اقتصادی تأکیدکرد:حضور 
پررنــگ در ســایت فروش جهانــی اتفاق 
خوبــی اســت امــا ایــران می توانــد بــرای 
خاورمیانه و حتی کشورهای عضو اوراسیا 
سایتی را طراحی کند که کالاهای ایرانی و 
کالاهای آن کشورها با کمترین واسطه به 
فــروش برســد از این رو بــا کاهش قیمت 
نهایی کالا، خیلی از مردم از چنین سایتی 

حمایت خواهند کرد.
ë تجارت الکترونیکی پایین ایران

تجارت الکترونیکی ایران مانند ســایر 
کشورها توسعه پیدا نکرده است و در حال 
حاضــر خیلی از مــردم ترجیح می دهند 
خرید کالایی را به صورت حضوری دنبال 
کننــد. لــذا بــا ایجــاد ســایت بین المللی 
فروش کالا می توان مردم را نیز به سمت 

تجارت الکترونیکی هدایت کرد.
اخیــراً عنــوان شــده ارزش معاملات 
تجارت الکترونیکی در ۶ ماه نخست سال 
1۴00 از مبلــغ ۵۶0 هــزار میلیــارد تومان 
عبور کرد، در این ۶ ماه، تعداد معاملات 
تجارت الکترونیکی به یک میلیارد و 89۴ 
میلیــون و 3۶ هــزار و ۴9۶ عــدد رســیده 

است.
آمــار جهانــی نشــان می دهــد حجم 
تجارت الکترونیکی جهان در ســال 2020 
به  ۴.213 تریلیون دلار و در ســال 2021 به 
۴.921 تریلیون دلار رسید که این آمار رشد 
17 درصــدی حجم تجــارت الکترونیکی 
جهــان را در یــک ســال نشــان می دهــد. 
بیشــترین حجم تجــارت الکترونیکی در 
ســال 2021، مربوط به کشــور چیــن بوده 
است، امریکا، انگلیس، ژاپن، کره جنوبی، 
آلمان، فرانســه، هنــد، کانادا و اســپانیا با 
فاصله چشــمگیری از چین، در رتبه های 

بعدی قرار دارند.

کشــور  ازبکســتان؛  اقتصــادی/  گــروه 
ســیزدهم  دولــت  کــه  اســت  دیگــری 
توســعه همــکاری بــا آن را در دســتور 
کار خــود قــرار داده اســت و دو کشــور 
دلاری  میلیــارد  دو  حداقــل  تجــارت 
را هدف گــذاری کردنــد. از اواخــر ســال 
گذشــته، مذاکــرات بــا ازبکســتان برای 
توسعه روابط و همکاری های مشترک 
آغــاز شــد. در اولیــن روز اســفند ســال 
ایــران  اقتصــادی  نماینــدگان  گذشــته 
و ازبکســتان در حاشــیه چهاردهمیــن 
اجلاس کمیته مشــترک همکاری های 
اقتصــادی، بازرگانی، علمــی و فناوری 
جمهــوری اســلامی ایــران و جمهوری 
پتانســیل های  مــورد  در  ازبکســتان، 
یکدیگــر  بــا  وارداتی شــان  و  صادراتــی 
خوبــی  نتایــج  بــه  و  کردنــد  مذاکــره 
روابــط  روزهــا  ایــن  حــال  رســیدند. 
و  یافتــه  بهبــود  کشــور  دو  اقتصــادی 
فعالان بخش خصوصی نشســت های 
واردات  و  صــادرات  بــرای  تخصصــی 

داشته اند.
از آنجــا کــه اواخــر ســال گذشــته دو 
همکاری هــای  خصــوص  در  کشــور 
توســعه  ترانزیــت،  و  حمل و نقــل 
همکاری هــای تجاری و توســعه روابط 
اکنــون  رســیدند،  تفاهــم  بــه  انســانی 
روابــط  توســعه  بــرای  زیرســاخت ها 
و  فنــی  خدمــات  صــادرات  و  تجــاری 

مهندسی فراهم شده است.
کشــور ازبکســتان در آســیای میانــه 
ایــن کشــور  کــه  از آنجــا  و  واقــع شــده 
تقریبــاً نصــف جمعیت آســیای میانه 
را در خود جای داده اســت، می توان با 
افزایش تعاملات، روابــط اقتصادی را 

بهبود بخشید.
در ســال 1۴00، 77۶ هزار و 137 تن 
کالا بــه ارزش ۵17 میلیــون دلار بیــن 
ایران و ازبکســتان تبادل شد که نسبت 
به ســال 99 رشــد 103 درصدی داشته 
اســت. همچنین حجم صادرات ایران 

در ایــن ســال 71۴ هــزار و ۴91 تــن بــه 
ارزش ۴02 میلیــون دلار بوده که بر این 
اســاس صــادرات ایران در ســال 1۴00، 
1۴۶ درصــد افزایش داشــته و از ســوی 
دیگر واردات ۶2 هزار تن به ارزش 11۵ 
میلیون دلار بوده اســت؛ بر این اساس 
واردات ایــران از ازبکســتان نســبت بــه 
ســال 99 رشــد 2۶ درصــدی داشــته و 
نسبت به سال ماقبل 98 که بحث کرونا 
و محدودیت های مرزی نبود، صادرات 
ایران، 233 میلیون دلار بود که نسبت 
به این ســال ایران در ســال 1۴00 رشــد 
عمــده  اســت.  داشــته  درصــدی   73
کالا هــای صادراتی ایران به ازبکســتان 
لبنیات، محصولات کشاورزی، مصالح 
پایــه، مــواد  ســاختمانی، قیــر، روغــن 
معدنی، مــواد پتروپالایشــگاهی، مواد 
شیمیایی، محصولات بهداشتی، لوله و 
پروفیل، لوازم خانگی، پارچه، کفپوش، 
آلات  ماشــین  آهنــی،  محصــولات 
صنعتی و مبلمان اســت و واردات هم 
نفــت، پنبه، ابریشــم، پارچه و حبوبات 

است.
در ایــن خصــوص نیــز رحمــت الله 
خرمالی، مدیرکل آســیای میانه، قفقاز 

و روسیه ســازمان توسعه تجارت ایران 
بــود: کشــور های حــوزه منطقــه  گفتــه 
روی  بــا  همســایگان  و  میانــه  آســیای 
اهمیــت  از  جدیــد  دولــت  آمــدن  کار 
در  شــدند،  برخــوردار  ویــژه ای  بســیار 
راســتای توســعه همکاری ها، می توان 
به ســفر رؤســای ســه کشــور همســایه؛ 
تاجیکســتان، ترکمنســتان و قزاقستان 
بــه ایــران اشــاره کــرد. آســیای میانه از 
اهمیــت بســیار ویژه ای با پنج کشــوری 
کــه در این حــوزه قرار دارنــد، برخوردار 
اســت و ما به این منطقه نــگاه ویژه ای 
داریم. خوشبختانه سال گذشته حجم 
مبادلات مــان بــا ایــن منطقــه از رشــد 

بسیار بالایی برخوردار بوده است.
او ادامه داد: پیرو مذاکرات مقامات 
عالی دو کشــور بویژه معاون اقتصادی 
رئیــس جمهــور کشــورمان بــا معــاون 
نخست وزیر ازبکســتان که سال گذشته 
داشــتند و همچنیــن مذاکراتــی کــه در 
جریان کمیسیون مشترک سال گذشته 
برگزار کردیم، یــک میلیارد دلار )قابل 
افزایــش تا دو میلیارد دلار طی حداقل 
دو ســال آینده( را هدف گــذاری کردیم 
که مطمئن هستیم این هدف گذاری را 

می توانیم در کوتاه مدت یا در افق 1۴0۴ 
محقق کنیــم، البته ایــن هدفگذاری را 
بــه بخش های مختلفی تقســیم بندی 
اقتصــادی،  بخــش  در  بویــژه  کردیــم 
انــرژی،  ســرمایه گذاری،  تجــاری، 
کشــاورزی و حمــل و نقــل و همچنیــن 
نگاه ویژه ای به سرمایه گذاری مشترک 
در بنــادر جنوبــی ایــران بویــژه نــگاه به 
منطقه آزاد چابهار و همچنین متقابلًا 

در منطقه آزاد نواحی ازبکستان بود.
او خاطرنشان کرد: یکی از مشکلات 
تجــاری ایران بــا ازبکســتان بحث نقل 
و انتقــال پولی اســت که بر این اســاس 
مــا در اجــلاس قبلــی بــا ازبکســتان در 
تهران به طرف ازبکی پیشــنهاد کردیم 
مبلغــی را بــا کالا های مــورد نیازمان از 
ازبکســتان تهاتــر کنیم.ایــن مهم یکی 
کــه در ســازمان  اســت  از موضوعاتــی 
توســعه تجــارت در دســتور کار اســت 
و موضــوع بعــدی هــم کــه تجــار با آن 
مشــکل دارنــد، بحــث روادیــد اســت؛ 
خوشــبختانه یکی از این اســناد که بالغ 
بر 20 ســند در ســفر آتی رئیس جمهور 
در ازبکســتان امضا خواهد شــد، بحث 

تسهیل روادید است.

کوله بری؛ صرفاً برای تأمین مایحتاج مرزنشینان
رئیس مجمــع واردات گفت: دولت باید در تدویــن آیینه نامه کوله بری برخی 
مــوارد مهــم را در نظــر بگیرد تا فضا بــرای ایجاد رانتی جدید در کشــور فراهم 

نشود.
علیرضا مناقبی در خصوص آیین نامه کوله بری اظهار کرد: به نظر می رسد که 
دولت سیزدهم در نظر دارد آیین نامه ای برای کوله بری تهیه و تدوین کند. در 
این رابطه نکاتی وجود دارد که لازم اســت کارشناســان مربوطه در نظر داشــته 
باشــند  وگرنــه کوله بری تبدیل می شــود به روزنه و دریچه بزرگــی برای قاچاق 
کالاهایی که از نظر کیفی و نظارتی مورد تأیید نیستند و بازار کشور به این صورت 

دچار گرفتاری هایی می شود.
او ادامه داد: نکته اول این است که در نگاه اصولی باید برای مناطقی از کشور که 
دچار معضل بیکاری هستند، تدبیر بلندمدتی اندیشیده شود تا اشتغال زایی 
در آن مناطق تقویت شود. اینکه کوله بری در آن مناطق ترویج و تشویق شود، 
کار درســت و صحیحــی نیســت. باید بــرای عزیزانی که به کوله بری مشــغول 
هستند، زمینه اشتغال مناسب فراهم شود و این از راه سیاستگذاری درست و 

جذب سرمایه گذاری ها شکل خواهد گرفت.
بــه گفتــه مناقبــی، قانونــی کــردن مســأله ای کــه در تجــارت رســمی و جهانی 
جایگاهی ندارد، منفعتی برای قشر آسیب پذیر و گرفتار کوله بری ندارد، بلکه 
پوششی خواهد شد برای اختصاص رانت به افراد خاص و فرصت طلب و این، 

از چاله به چاه انداختن تجارت قانونی کشور است.
او اضافه کرد: اگر قرار اســت کوله بری ادامه پیدا کند، باید به شــکلی باشــد که 
صرفاً مایحتاج مرزنشینان را تأمین کند، نه اینکه به شیوه مرسومی برای تأمین 
کالاهای کشــور تبدیل شــود. بازار کشور را نباید دودســتی تقدیم باندهایی کرد 
که از کوله بران سوء اســتفاده می کنند. کوله بری، هم با مبانی انســانی ناسازگار 
اســت و هم با مبانی اقتصادی و مســیری که دولت می خواهد دنبال کند باید 
به ســمتی باشــد که در نهایت به کاهش کوله بری و افزایش اشتغال پایدار در 
منطقه منجر شود. او با تأکید بر اینکه نباید کارهای غیرقانونی، پوشش قانونی 
داشــته باشــد، افزود: اگر کوله بری توســعه پیدا کند، اقتصاد کشــور به ســمتی 
کشــانده خواهد شــد که واردات کالای قاچاق، به صورت رســمی انجام شــود و 
این به معنای آن است که کالاهای مختلف از جمله کالاهایی که تحت نظارت 
وزارت بهداشت و وزارت کشاورزی است، از سیطره امور آزمایشگاهی و تست ها 
و مجوزها خارج می شود و به این صورت سلامت مردم دستخوش مخاطراتی 

می شود که عواقب ناگواری خواهد داشت.
مناقبــی ادامــه داد: بایــد توجه داشــت کــه بحــث بازارچه های مــرزی و بحث 
کوله بری، موضوعات متفاوتی هستند که هر کدام از زاویه دیدی باید مورد توجه 
قــرار گیرند ولی اصل تجــارت خارجی که باید مبتنی بر فعالیت شــرکت های 

اصیل و شناخته شده باشد، نباید مورد بی اعتنایی و نامهربانی قرار گیرد.
رئیــس مجمــع واردات تأکیــد کــرد: برنامه ریزی ها باید به شــکلی باشــد که از 
پتانســیل مجموعه هــای تخصصــی حوزه تجــارت خارجی، به بهترین شــکل 
بهره برداری شود و در این رابطه نقش تشکل های صنفی و تخصصی غیرقابل 
انــکار اســت و امیدواریم دولتمــردان پیــش از هرگونه ابلاغیه و بخشــنامه ای، 
موضوعــات را ابتــدا در تشــکل های تخصصــی مطــرح کننــد و از رأی و نظــر و 
تجربیــات گــردآوری شــده در این تشــکل ها بهره بــرداری کننــد و از این طریق 

مراقب باشند که رانت جدیدی در اقتصاد و تجارت کشور درست نشود.

عرضه کالاهای ایرانی در آمازون
»ایران« از تلاش دولت سیزدهم برای حضور کالاهای ایرانی در بازارهای مهم دنیا گزارش می دهد
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گزارش »ایران« از تجارت دو سال آینده با ازبکستان

تجارت ایران و ازبکستان از 2 میلیارد دلار پیشی می گیرد
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مذاکرات با روسیه برای تولید ال 90 جواب داد
چنــد هفتــه پیش، هیــأت ایرانی بــه ســن پترزبورگ رفت تــا ضمن حضور 
در بیســت  و پنجمین مجمــع بین المللی اقتصادی، دربــاره همکاری های 
مشــترک، گفت وگوهایــی صــورت گیــرد، بر اســاس طرفین در مــورد تولید 
دوبــاره ال 90 در ایران مذاکرات ابتدای انجام دادند. حال در حاشــیه ســفر 
هیــأت پوتیــن، رئیــس جمهــور روســیه بــه ایــران، گفت وگوها رنــگ و بوی 
عملیاتی به خود گرفت و آن گونه که معاون وزیر صمت خبر داده، خودرو 
ال 90 با قوای محرکه جدید داخلی یا خارجی از سال آینده به خطوط تولید 
برمی گــردد. منوچهــر منطقی با بیان اینکه در ســفر اخیــر روس ها به ایران 
بحث بازگشــت خــودروی ال 90 مطرح شــد، گفت: این خــودرو دارای یک 
پلتفرم مدرن و  به روز اســت، از طرفی هم مجموعه ای که در کشور روی آن 
ســرمایه گذاری شــده بیش از 70 درصد خط و قطعــات آن در داخل وجود 
دارد، اما در حال خاک خوردن اســت لذا ما درصدد هســتیم این مجموعه 

را فعال کنیم.
او ادامــه داد: روس هــا گزینه هــای خوبی بــرای قوای محرکــه ال90 معرفی 

کردند که بررســی شــده و در کنار آن گزینه های داخلی نیز مطرح اســت. به 
همین جهت می توان دوباره خودروی ال90 کیفی و به روز که همه مردم از 

آن راضی بودند، تولید کرد.
معــاون وزیــر صمت گفــت: در تلاشــیم نمونه های اولیــه این خــودرو را تا 
پایان ســال تولید کنیم، اما خط تولید آن ســال آینده راه اندازی خواهد شد؛ 
باید ببینیم از نظر کیفیت و ســطح قیمتی کدام قوای محرکه مناســب این 

محصول خواهد بود تا بتوانیم خودرویی بهینه به بازار عرضه کنیم.

ë واردات خودرو های بالای ۱0 هزار دلار هدف ما نیست 
معــاون صنایع حمل و نقــل وزارت صمت درباره موضــوع واردات خودرو 
گفــت: واردات خودرو هایــی بــالای 10 هــزار دلار، خودرو هــای اقتصــادی را 
شــامل نمی شــود و فقــط درصدی کــه از تمکن مالــی بالایــی برخوردارند، 
می تواننــد چنیــن خودرو هایی خریــداری کنند کــه قطعاً هدف مــا واردات 

چنین خودروهای نیست.
منطقــی افــزود: در جهان حدود چهــار میلیارد نفر با درآمد ســرانه کمتر از 
2 هــزار دلار امرار معاش می کنند و به همین دلیل خودروســازان یک دهه 
فکر کردند تا محصولات با طراحی جدید و قیمت مناسب برای این دسته 
از مــردم تولید کنند. به نظر می رســد ما متوجه تغییــرات فناوری در جهان 
نیستیم، زیرا امروز خودروسازان در تلاشند تا قابلیت های محصولات خود 

را ارتقا و قیمت ها را کاهش دهند.
معاون وزیر صنعت، معدن و تجارت درخصوص تدوین آیین نامه واردات 
خــودرو گفــت: باید نظــر همــه وزارتخانه ها و دســتگاه های مربوطــه گرفته 
و ســپس متناســب بــا آن طــرح، آیین نامــه اجرایــی تنظیم شــود که تلاش 
می کنیم در آن از دیدگاه های همه تشکل ها و بخش خصوصی نیز استفاده 
کنیم. او ادامه داد: امروز می خواهیم وارد دورانی از خودروســازی شــویم که 
محصولات مناســب با قیمت مناسب تولید یا وارد شود و اتفاقات خوبی از 

نظر فناوری در این صنعت رخ دهد.
 

جزئیات شیوه جدید قیمت گذاری کالاها اعلام شد
طبــق اعلام سرپرســت ســازمان حمایــت، از این بــه بعد باید درخواســت 
افزایش قیمت کالاها در دفاتر تخصصی وزارت صمت و جهاد کشــاورزی، 
ســازمان حمایت، کمیســیون اقتصادی دولت و ستاد تنظیم بازار بررسی و 

تأیید شود و در نهایت به تأیید رئیس جمهور برسد.
و  تولیدکننــدگان  حمایــت  ســازمان  سرپرســت  فرهیــدزاده،  حســین 
مصرف کننــدگان، در نامــه ای بــه معاونــان وزیــر صمــت، فراینــد جدیــد 
قیمت گذاری کالاها را اعلام کرد. فرهیدزاده در این نامه گفته که بر اســاس 
تصمیمات ستاد تنظیم بازار درباره روند درخواست افزایش قیمت کالاها 
از طریــق دفاتر تخصصــی مرتبــط در وزارت صمت، مقرر شــده در فرایند 
قیمت گذاری پیشــنهادات صنوف و کارخانه داران از سوی دفاتر تخصصی 
وزارتخانه هــای جهــاد کشــاورزی و صنعــت، معــدن و تجارت به ســازمان 

حمایت مصرف کنندگان و تولید کنندگان منتقل شود.
این پیشــنهادات بعد از بررسی در سازمان حمایت به کمیسیون اقتصادی 
دولت ارجاع می شود و بعد از بررسی و تأیید، در ستاد تنظیم بازار تصویب 
می شــود و ســپس به اســتحضار ریاســت جمهوری می رســد. بعــد از تأیید 

رئیس جمهور نیز قیمت جدید اعلام رسمی می شود.
 

فروش بدون قرعه کشی خودرو پس از سه سال
امید قالیباف، ســخنگوی وزارت صنعت، معدن و تجارت گفت: با افزایش 
تولید خودرو و کاهش تعهدات، برای نخســتین بار پس از ســه ســال برخی 
محصولات خودروسازان به صورت فروش فوری و بدون قرعه کشی عرضه 
می شــود. او با بیان اینکه از ابتدای امسال تا 28 تیر 2۴1 هزار و ۴۶۵ دستگاه 
خودروی کامل تولید شده که نسبت به مدت مشابه سال قبل 27۵ درصد 
رشــد نشــان می دهد، افــزود: تعهــدات معوق خودروســازان نیــز در مدت 
یاد شــده 8۴ درصد کاهش داشــته است. ســخنگوی وزارت صمت، نتیجه 
رشــد تولیــد خــودرو را خــروج تدریجی طرح هــای فروش خودرو از شــمول 
قرعه کشــی برشــمرد و گفــت: با بررســی ثبت نــام شــدگان در مرحله دوم 
تخصیص یکپارچه مشخص شد به جز ساینا s و کوئیک s، بقیه محصولات 
از قرعه کشــی خارج شده است، از این رو به همه ثبت نام کنندگان کوئیک و 

کوئیک R، بدون قرعه کشی خودرو داده خواهد شد.
 

خودکفایی در تولید تایر های سنگین
 مصطفی تنها، ســخنگوی انجمن صنعت تایر گفت: با ارائه تسهیلات به 
کارخانه داران تا 2 ســال آینده در تولید تایر های ســنگین باری و اتوبوســی 

خودکفا می شویم و می توانیم مازاد تولید داشته باشیم.
او با بیان اینکه نیاز ســالیانه به انواع لاستیک سنگین باری و اتوبوسی دو 
میلیون و 200 هزار حلقه است، گفت: تایر های کامیون 2 نوع است، یک 
نوع تایر های بایاس اســت که تایر های صنعتی بوده و همیشــه در کشــور 
تولید می شــود. یک نوع دیگر تایر، رادیال تمام ســیمی اســت که از این 
نوع تایر 2 کارخانه در دست بهره برداری است و توانسته حدود ۵0 تا ۶0 
درصد نیاز کشور را تأمین کند. مصطفی تنها با بیان اینکه در تایر بایاس 
عــلاوه بر نیاز بازار، مــازاد تولید هم داریم، گفت: کارخانه های تولید تایر 
بایاس قادرند بیش از نیاز بازار تایر تولید کنند. نیاز اســت تســهیلاتی در 
اختیــار کارخانــه داران قرار گیرد و طرح هایی در دســت اجراســت که اگر 
راه بیفتــد، در تولیــد لاســتیک های رادیال تمام ســیمی نیز مــازاد تولید 

خواهیم داشت.


