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در آستانه آغاز سال تحصیلی جدید، »ایران« از چالش های تأمین نیروی انسانی در آموزش و پرورش گزارش می دهد

چیزی به آغاز مهرماه نمانده، آموزش و پرورش در تکاپوی برنامه های متعدد است؛ از 
جمله بارگذاری مدارک رتبه بندی معلمان و اجرایی شدن این طرح بزرگ، ثبت نام ها 
و شروع یک سال تحصیلی عادی پس از آنکه دو سال گذشته عملًا شروع سال تحصیلی 
در ســایه کرونا به فضای مجازی رفته بود. در این میان اما کمبود معلم در مدارس کشور 
معضلی اســت که گرچه جدید نیست و سال ها است در روزهای شروع سال تحصیلی 

در مرکز توجه قرار می گیرد اما طبق اعلام کمیســیون آموزش مجلس شــورای اسلامی 
کمبود معلم امســال قابل توجه بوده و این زنگ خطری برای وزارت آموزش و پرورش 
اســت. در آغاز ســال تحصیلی گذشــته بیش از یک ماه برخی کلاس هــای درس معلم 

نداشتند و در نهایت با مجازی شدن دوباره آموزش برخی کلاس ها ادغام شدند. 

آمارهای متناقض کمبود معلم در کشور

معلمان طرح مهرآفرین شامل 
رتبه بندی  خواهند شد

و  مــدارس  ســازمان  رئیــس  محمــودزاده  احمــد 
مراکزغیردولتی با اشاره به تعیین تکلیف معلمان 
طــرح مهرآفریــن در رتبه بندی فرهنگیــان توضیح 
داد: در طــرح مهرآفریــن همــه معلمــان شــامل 
طــرح رتبه بندی خواهند شــد فقط نیازمند شــرکت 
در آزمونی هســتند که آمــوزش و پرورش تا مهرماه 

برگزار خواهد کرد. 

رئیس سازمان مدارس و مراکزغیردولتی:

 استقرار ۲۰۰۰ تیم بهداشتی 
در مرزها

وزیــر بهداشــت از اســتقرار هشــت بیمارســتان صحرایی 
در مرزهــا بــرای مراقبــت از زائــران اربعین حســینی خبر 
داد و گفــت: هفــت فروند بالگــرد اورژانس، ۲۰۰ دســتگاه 
آمبولانس، ۳۵ دســتگاه اتوبوس آمبولانس، ۲۰ دســتگاه 
موتورلانــس و همچنیــن هشــت بیمارســتان و درمانــگاه 
صحرایی برای مراقبت های بهداشــتی و درمانی از زائران 

اربعین در بخش های مختلف مرزها مستقر شده اند.

آخرین خبرها از سفر اربعین؛ از ادامه سفر زائران فاقد مدرک جلوگیری می شود

تحویل پنج میلیون کارت ملی 
هوشمند به شهروندان

ــه در  ــه اینک ــاره ب ــا اش ــور ب ــر کش ــدی وزی ــد وحی احم
ابتــدای آغــاز بــه کار دولــت ســیزدهم ۱۰ میلیــون 
کارت ملــی هوشــمند بــرای تحویــل بــه شــهروندان 
کارت  میلیــون  پنــج  تاکنــون  کــه  بــود  باقی مانــده 
ملــی هوشــمند تحویــل داده شــده، از تحویــل پنــج 
میلیــون کارت ملــی دیگــر ظــرف ماه هــای آینــده 

خبــر داد.

وزیر کشور خبر داد

 دوچرخه سواری 
در کــورس بلاتکلیفی
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»تمرچین« برای اولین بار 
معبر زائران حسینی شد

امکان خروج روزانه 20 هزار زائر ازمرز 
شهرستان پیرانشهر فراهم است

مریم طالشی
 گزارش نویس

مشتری فقط فالوئر فیک 
وقتی مافیای تبلیغات اینستاگرامی، تولیدکنندگان کوچک خانگی را می بلعد

بــا امید کارشــان را شــروع می  کننــد. باید 
امیــدوار بــود و پیــش رفت تا موفق شــد. 
آنهــا هم بــه همین فکــر می  کننــد؛ راهی 
اســت کــه پیــش پــای همــه وجــود دارد. 
ورود بــه آن اصــاً ســخت نیســت. قــدم 
اول را برداشــتن و خــودی نشــان دادن. 
آنجا آنقدر چشــمگیر اســت که نمی  شود 
نادیده  اش گرفت؛ چیزی شــبیه سرزمین 
آرزوهــا. بــرای بعضی  هــا امــا ســقف این 
سرزمین آرزوها آنقدرها هم بلند نیست. 
شــرایط آنقدر باید کنار هم چیده شــود و 
مــاه و خورشــید و فلک به کار گرفته شــود 
تا شــاید به آنچــه در ذهــن می  پروراندند 

اندکی نزدیک شوند.
اینســتاگرام همان سرزمین رنگارنگی 
اســت که خیلی  هــا به امید کســب درآمد 
بــه آن وارد می  شــوند. برخــی   بــه ثــروت 
می  رسند و برخی با کسب درآمدی اندک 
آهســته آهســته پیــش می  رونــد و گاهــی 
ســرخورده و ناامیــد می  شــوند و عطــای 
ایــن کار را بــه لقایــش می  بخشــند. اینجا 
البته منظور کسانی است که کالایی تولید 
و عرضــه می  کننــد و در واقــع کســب و کار 
کوچک خودشــان را دارند وگرنــه آنها که 
از راه تبلیغات کســب درآمــد می  کنند در 

زمره افراد تولید کننده قرار نمی  گیرند.
عطیــه، زن جوانــی اســت کــه مدتــی 
اســت مشــغول تولیــد کیف  هــای دســت 
ســاز پارچــه  ای شــده و تولیــدات خــود را 
در صفحــه  اش بــه فــروش می رســاند. او 
کــه صفــر تا صــد کار را بــه تنهایــی انجام 
می دهــد، از تجربــه خــود در ایــن زمینــه 
می  گویــد: »وقتــی صفحــه ام را راه اندازی 
کــردم، اوایل خیلــی نمی  رفتــم بگردم و 
ببینــم کــه در آن حوزه  ای که خــودم دارم 
کار می  کنــم چنــد تا صفحه وجــود دارد و 
فروششان چطور اســت اما الان که بیشتر 
دارم رصد می  کنم به این نکته رســیده  ام 
که با یک بازار خیلی اشــباع شــده مواجه 
هســتیم. در این بازار واقعاً ســخت است 
بخواهــی رقابت کنــی. در درجه اول همه 
چیــز باید کامــل باشــد مثاً من کــه دارم 
کیف تولید می  کنم، هم جنس پارچه هم 
اندازه و ســایز کیف  هایم و هم تنوع رنگ، 
همه اینها خیلی تأثیر می  گذارد روی نظر 
مشــتری و اگــر یکی از اینهــا پایش بلنگد، 

طرف راحت آنفالو می  کند.

تبلیغــات مهــم  هــم  در درجــه دوم 
اســت. من چند ســال پیش یــک صفحه 
دیگــر زده بودم که خیلی ســریع  تر فالوئر 
جــذب کــرد. بــا اینکــه خیلــی کار خاصی 
ســاده.  پســت  های  جــز  نمی  کــردم  هــم 
حتــی اســتوری هــم آن زمــان نبــود. من 
و مــردم می  آمدنــد  پســت می  گذاشــتم 
فالو می  کردند ولــی الان حتماً باید تبلیغ 
بدهــی و تبلیغ هــم جــدا از هزینه  اش که 
خیلــی بالاســت، چنــدان قابــل اعتمــاد 
دارد  وجــود  بی اعتمــادی  ایــن  نیســت. 
چون صفحه  هایی که فالوئرهایشان فیک 
نیســت خیلــی انگشــت شــمارند. همان 
صفحه  هــای انگشــت شــمار هــم واقعــاً 

مبلغ کمی نمی  گیرند. 
فکــر می  کنم به ازای هر فالوئر دو ســه 
هزار تومان می  گیرنــد و بعد از یک مدت 
هــم فالوئرهایــت ریــزش پیــدا می  کند و 
انگار نه انگار که آگهی داده  ای. همه اینها 
هست و یک مشکل دیگری هم که وجود 
دارد ایــن اســت کــه کســب و کار اینترنتی 
چند تا بخش دارد؛ یک بخش این اســت 
کــه تو خــودت باید کار کنــی و محصول را 
تولید کنی، یک بخش اداره کردن صفحه 
اســت و یــک بخش هــم جــواب دادن به 
مشتری  هاست. گاهی مشتری  ها می  آیند 
آخــرش  و  می  پرســند  ســؤال  تــا  بیســت 
نمی  خرنــد. اینهــا خیلــی آدم را دلســرد 
می  کنــد و بــرای کســی کــه دارد تنهایــی 
کار می  کنــد وقــت گیر اســت. گاهی وقتی 
ســود و زیــان قضیــه را محاســبه می  کنید 
می  بینیــد که اصــاً نمی  صرفد ایــن کار را 
ادامــه دهید. در کنــارش چیزهای دلگرم 
کننده  ای هم هست مثل کسانی که خرید 
می  کنند و خوشحال و راضی  اند و می  آیند 

تعریف می  کنند.
البته که می  شــود بــدون تبلیغ هم کار 
کــرد. من دیده  ام کســب و کارهایــی را که 
دائم با اســتوری گذاشــتن و کیفیت بالای 
کاری کــه ارائــه می  دهنــد فالوئــر جــذب 
می  کنند ولی خب تعدادشــان خیلی کم 
اســت و الان دیگر خیلی نمی  شــود با این 
روش کار کرد. مافیای تبلیغات هم واقعاً 
وجود دارد و اگر کســی بخواهد یک مقدار 
بالا بیاید و حرفی برای گفتن داشته باشد 
باید با ســلبریتی  های فضــای مجازی کار 
کنــد که آنهــا هم خیلی گــران می  گیرند و 
قطعاً صاحبان کسب و کارهای کوچک از 

پس این هزینه ها برنمی  آیند.«

آیدیــن هــم در اینســتاگرام صفحه  ای 
بــرای فروش تولیــد اغذیه خانگــی بویژه 
ایــن  در  او  دارد.  خشــک  غذایــی  مــواد 
بــاره می  گویــد: »چند تــا نکتــه در تجارت 
اینســتاگرام وجــود دارد کــه خیلی جالب 
اســت و افــرادی کــه می  خواهنــد در ایــن 
فضــا موفــق شــوند بایــد دنبالــش کنند و 
آنها که دنبالــش نمی  کنند چندان موفق 
در  کار  شــگردهای  از  یکــی  نمی  شــوند. 
اینستاگرام این است که الگوریتم  های کار 
را بدانیــد. مثــاً بیایید و یک نظرســنجی 
الکــی بگذاریــد و کامنــت بیهــوده بگیرید 
یــا مثــاً بپرســید ایــن خوب اســت یــا آن 
خوب اســت و آدم  ها بیاینــد یک نظر دم 
دســتی بدهنــد. ایــن شــگردها و ترفندها 
را می  توانیــد انجــام دهید که اینســتاگرام 
شــما را بالا ببرد و معرفی کند و به سطح 
بالاتــری برســاند. این شــبیه آن اســت که 
وقتی کســی می  آید توی مغازه، فروشنده 
بیفتد دنبالش که بخواهد جنســی را به او 
بفروشد. به نظر خود من این کافه کننده 
اســت اما توی اینســتاگرام باید همین کار 
نظرســنجی  های  همــان  مثــل  بکنــی،  را 
بی  مورد و سؤال و جواب  های بیهوده و اگر 

این کارها را نکنید موفق نمی  شوید.
مــن یک نفــر را می  شناســم که خیلی 
لحاف و تشــک  های خوبــی تولید می  کند 
امــا هیــچ وقــت نمی  توانــد به آن ســطح 
برســد چون باید برود فالوئر بخرد یا باید 
بــرود آدم  هــا را الکــی فالــو کنــد و بعد که 
فالوئــر گرفــت، آنها را حــذف کند. همین 
دوســت مــن کــه لحــاف و تشــک عالــی 
تولیــد می  کند هیچ وقت دیده نمی  شــود 
چون برای دیده شــدن بایــد فرایند دیده 
شــدن را طی کند و آن فرایند دیده شــدن 
و  ذوق  و  ســلیقه  آن  بــا  اســت  ممکــن 
کنش و شــخصیت تو متناســب نباشد اما 
اینســتاگرام این را گذاشته جلوی راهت و 

راه دیگری نیست.«
مجیــد هــم مدتــی در اینســتاگرام بــا 
فــروش مرباهای خانگــی تولید خودش، 
کســب درآمد می  کرد. او هــم در این باره 
گفته های جالب توجهی دارد: »من بیکار 
شده بودم و پول اجاره  ام را نداشتم و تنها 
راهی که به ذهنم رســید ایــن بود که مربا 
درســت کنم و بفروشــم. در توئیتر درباره 
صفحــه اینســتاگرامم نوشــتم و حســابی 
گرفت. فکر می  کنم یک میلیون تومان در 
همــان مــاه اول درآوردم و در ادامه کارم 

گرفت؛ پشــت سر هم ســفارش داشتم و 
از ماســت کدو و ماست بادمجان تا انواع 
مربــا فروختــم. یکــی از بچه  هــای توئیتر 
همینجــوری برایــم یک لوگویی درســت 
کرد و رفتم لوگو را چاپ کردم و چسباندم 
بــه ظرف  هــا. خیلی  ها درخواســت دادند 
که با من شریک شوند و تجهیزات بخرند 
و اصــاً یک جایــی بخریــم و تجهیزات و 
گاز و دیــگ و ایــن چیزهــا را کار بگذاریــم 
و فقــط مربا بپزیم. راســتش یــک مقدار 
ترســیدم از شــریک گرفتن چون کســی را 
نمی  شــناختم و در نتیجــه کار در همــان 
ســطح باقی ماند. بعد هم چون کار پیدا 
کردم دیگر آن کار را رها کردم. نکته دیگر 
اینکــه در مقیــاس خانگــی نمی صرفید. 
مثــاً آن موقــع شــکر خیلــی گران  شــده 
بــود و گیــر نمی  آمــد و بعــد هم ســهمیه 
بنــدی شــد و بــه هــر نفــر یکــی - دو کیلو 
شــکر می  دادنــد و مجمــوع ایــن عوامــل 
باعث شــده بود که من این کار را رها کنم 
چون واقعاً نمی  صرفید که شــما دو- سه 
کیلــو مربا درســت کنیــد و بفروشــید. اما 
هنوز فکر می  کنم ظرفیتش هســت چون 
مــردم ترجیــح می  دهند مربــای خانگی 
بخرند به جای مربای صنعتی. به نظرم 

پیشــرفت در این کار بســتگی به این دارد 
کــه صاحب صفحــه چه محتوایــی تولید 
می  کنــد و چطــور فعالیــت می  کنــد مثاً 
اینکه من یک پسر بودم و مربا می پختم 
و آشــپزی می  کردم شاید از نظر خیلی  ها 
جالب بود و اینکه می  گفتم من کار ندارم 
و اجــاره خانه دارم و نیــاز دارم به این کار 

که البته واقعی هم بود، تأثیر داشت.
بــه نظــر من بخــش زیــادی از این کار 
مافیا نیست و بسته به میزان کاربلد بودن 
در ایــن فضاســت چــه بســا صفحه  هایی 
که بــه صفحــات پرفالوئر پــول تبلیغات 
داده  اند اما فالوئر و مشــتری هدفشــان را 
پیــدا نکرده  اند. وقتی شــما پول می دهی 
به کســی که تبلیغ ات کنــد و مثاً 4۰ هزار 
نفر بــه فالوئرهایت افزوده می  شــود ولی 
از آن 4۰ هــزار نفــر، دو تــا مشــتری بــرای 
کسب و کار خودت پیدا نشود، چه اهمتی 
از آن  اینکــه شــما  بــرای همیــن  دارد؟! 
5۰۰ فالوئــری که خودت کســب کرده ای 
۱۰۰ تا مشــتری واقعی بــرای خودت پیدا 
کنی، خیلی بهتر از این است که بخواهی 
آگهی بدهی به صفحات پر فالوئر و فقط 
فالوئر داشته باشی اما از آن فالوئرها ۱۰ تا 

مشتری واقعی هم گیر نیاوری.«

یکی از شگردهای کار در اینستاگرام این است که الگوریتم  های کار را 
بدانید. مثلاً بیایید و یک نظرسنجی الکی بگذارید و کامنت بیهوده 

بگیرید یا مثلاً بپرسید این خوب است یا آن خوب است و آدم  ها 
بیایند یک نظر دم دستی بدهند. این شگردها و ترفندها را می  توانید 

انجام دهید که اینستاگرام شما را بالا ببرد و معرفی کند و به سطح 
بالاتری برساند. این شبیه آن است که وقتی کسی می  آید توی 

مغازه، فروشنده بیفتد دنبالش که بخواهد جنسی را به او بفروشد

گــزارش

صفحه 22 را بخوانید

اعدام  عاملان شهادت  ۲ مأمور پلیس راه زاهدان

جنگل های »دیزمار« نخســتین پرونده مشترک بین الدولی 
ایران در حوزه ثبت جهانی میراث طبیعی اســت

ثبت جهانی در ایستگاه پایانی
17

عامان به شهادت رساندن دو مأمور انتظامی پلیس راه زاهدان - خاش سحرگاه شنبه 
به دار مجازات آویخته شــدند. ساعت ۱۶:۳۰ عصر پنجشنبه ۲6 اردیبهشت سال 9۲ در 

جاده محور زاهدان- خاش یک دســتگاه موتور تریل که راکبین آن مسلح به ساح گرم 
19بودند به سمت اکیپ پلیس راه تیراندازی کردند. 
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22 22

 17 کاندیدای نه چندان شاخص
برای انتخاباتی که هنوز زمانش مشخص نیست

17 کاندیدا در پایان مهلت 10 روزه برای ریاست فدراسیون 
دوچرخه سواری ثبت نام کردند. در واقع به نظر می  رسد 

شوق خدمت به ورزش، خیلی ها را پای کار آورده است...


