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اگر راســـتش را بخواهید، کـــه البته حتی 
اگر راســـتش را نخواهید مـــن قصد دارم 
راســـتش را به شما بگویم، پس راستش 
را بخواهیـــد یـــا نخواهیـــد مـــن خیلی هم 
اهل نمایشـــگاه کتاب نیستم. نه آنچنان 
زیـــاد در نمایشـــگاه شـــرکت کـــرده ام، نه 
خیلـــی بـــرای حضـــور در نمایشـــگاه ذوق 
می کنـــم و نـــه در روزهـــای منتهـــی بـــه 
نمایشـــگاه حـــال و هوایم تغییـــر خاصی 
می کنـــد. به نظـــر من برای خریـــد کتاب، 
مخصوصاً اگر در شـــهرهای بزرگ ساکن 
باشـــید راه های مناســـب و کـــم هزینه ای 
وجود دارد. ســـایت های فروش اینترنتی 
هـــم کـــه خریـــد کتـــاب را در یـــک معنای 
کلی دچار تغییرات اساسی کردند. حتی 
تخفیف هـــای ارائـــه شـــده در نمایشـــگاه 
کتـــاب هـــم چیـــز دندان گیـــر و بزرگـــی 
نیســـت که به خودتان بگویید این اولین 
و آخریـــن فرصـــت من بـــرای خرید فلان 
کتاب اســـت، البتـــه اگر به هـــر نحوی به 
بنُ خرید کتاب دسترســـی داشته باشید 
ماجـــرا فـــرق می کند! در هـــر صورت من 
فکر نمی کنم نمایشـــگاه کتاب در بخش 
فروشگاهی مزیت خاصی داشته باشد. 
آن چیـــزی کـــه در مـــدت نمایشـــگاه من 
را درســـت و حســـابی ســـر کیـــف می آورد 
تـــب و تاب کتاب اســـت. انـــگار ولوله ای 
در میـــان مـــردم عادی و مســـئولان – که 
خیلی هایشـــان 355 روز دیگـــر ســـال 
یـــک کلمـــه هـــم در مـــورد مقوله هـــای 
فرهنگـــی صحبـــت نمی کننـــد – افتـــاده 
باشـــد. کتـــاب در ایـــن 10 روز دیگـــر یـــک 
مســـأله در حاشـــیه نیســـت، در ایـــن 10 
روز کتـــاب خریـــدن و خوانـــدن معـــادل 
بیـــکاری و دلخوشـــی کاذب محســـوب 
نمی شـــود و تمـــام ارکان جـــدی جامعه و 
حاکمیـــت محـــض حفـــظ ظاهـــر هم که 
شـــده بـــر اهمیـــت کتـــاب و کتابخوانـــی 
تأکیـــد می کننـــد و تلویزیـــون و رســـانه ها 
پـــر اســـت از برنامه هـــای مختلـــف در 
اهمیـــت کتـــاب و مطالعـــه. ایـــن حـــال و 
هـــوا چیزی نیســـت که ســـاده از کنارش 
بگذریم و همین حال و هوا چیزی اســـت 
که نمایشـــگاه کتـــاب را برای من بســـیار 
مهـــم می کند. مدرکی روشـــن در صحت 

مســـیری که طی کـــرده ام.
حـــالا و بـــه بهانـــه شـــروع نمایشـــگاه 
کتـــاب، مـــا یعنـــی مـــن و همـــکاران گروه 
کتـــاب پرونـــده ای بـــه همیـــن بهانـــه 
برایتـــان آمـــاده کرده ایـــم کـــه امیدواریم 
بپســـندید. بخشـــی در مـــورد جوانـــب 
مختلـــف نمایشـــگاه و بخشـــی هـــم بـــه 
معرفـــی و ضدمعرفی کتـــاب برمی گردد. 
در بخـــش معرفـــی ممکـــن اســـت بـــه 
کتاب هایـــی بر بخورید که ناشرشـــان در 
نمایشـــگاه حضـــور نـــدارد، بد بـــه دلتان 
راه ندهیـــد و از راه های موجود در ابتدای 
همیـــن یادداشـــت برای خریـــد آن کتاب 
اســـتفاه کنید. نمایشـــگاه کتاب بهانه ای 
اســـت کـــه کنار هـــم در مورد ایـــن علاقه 
اعتیادآورمـــان حـــرف بزنیـــم و مـــا قصـــد 
داریم درســـت و حسابی این کار را انجام 
بدهید، امیـــدوارم زحمات همکاران من 

بـــه دل شـــما بنشـــیند. والســـلام!
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یــــادداشــــت دبیر

نمایشگاه کتاب 
بهانه ای است که کنار 
هم در مورد این علاقه 

اعتیادآورمان حرف 
بزنیم و ما قصد داریم 
درست و حسابی این 

کار را انجام بدهیم

این خیلی مهم است که 
شما برای خرید کتاب واقعاً 

نیاز به نمایشگاه کتاب 
دارید یا نه؟ آیا عناوین مهمی 

هستند که بخواهید به 
کتابخانه اضافه کنید؟ آیا نیاز 

جدی به کتاب هایی خاص 
دارید؟ آیا اساساً در وضعیت 

مالی و اقتصادی مناسب 
برای خرید کتاب به سر 

می برید؟ آیا خرید کتاب در 
نمایشگاه برای شما مزیتی 

نسبت به خرید در انواع 
دیگرش دارد؟

تجربه نمایشگاه گرَدان نشان می دهد عدم آمادگی 
در مرحله قبل از ورود به نمایشگاه منجر به 

خسارات متعدد مالی، احساسی، روانی و استهلاک 
بیش از حد فرد نمایشگاه رونده می شود

کتــــاب کتــــاب 
بار دیگر نمایشگاهی که دوست می داشتم

اندر فواید پنهان یک 
نمایشگاه سالانه

چگونه برای نمایشگاه گردی آماده شویم؟

 راهنمای بستن کمربندها
به شکلی محکم و با صلابت!

حضور در نمایشگاه کتاب آدابی دارد و این آداب و رسوم فقط به درون نمایشگاه مرتبط نیست. بخش 
مهمی از کار خیلی قبل از اینکه پایتان را در نمایشـــگاه کتاب گذاشـــته باشـــید انجام می شـــود. تجربه 
نمایشـــگاه گرَدان نشـــان می دهد عدم آمادگی در مرحله قبل از ورود به نمایشـــگاه منجر به خســـارات 
متعدد مالی، احساســـی، روانی و اســـتهلاک بیش از حد فرد نمایشـــگاه رونده می شـــود. بنابراین بر هر 
نمایشـــگاه رویی واجب اســـت که بخوبی خود را در این مرحله آماده و تجهیز کند. این مطلب راهنمای 

کوتاهی اســـت برای شـــما که قبل از حضور در نمایشـــگاه چه کارهایی باید بکنید. همراه ما باشـــید.

مرحله اول: دوری از احساسات و نیازسنجی دقیق!
ببینیـــد دوســـتان! ایـــن خیلی مهم اســـت که شـــما برای خرید کتـــاب واقعاً نیاز به نمایشـــگاه 
کتـــاب داریـــد یـــا نه؟ آیـــا عناوین مهمی هســـتند کـــه بخواهید بـــه کتابخانه اضافـــه کنید؟ آیا 
نیـــاز جـــدی بـــه کتاب هایی خـــاص دارید؟ آیا اساســـاً در وضعیـــت مالی و اقتصادی مناســـب 
بـــرای خریـــد کتـــاب به ســـر می برید؟ آیا خرید کتاب در نمایشـــگاه برای شـــما مزیتی نســـبت 
بـــه خریـــد در انـــواع دیگـــرش را دارد؟ اگـــر جواب این ســـؤالات در مجموع مثبت بودند شـــما 
بـــرای تهیـــه کتاب به نمایشـــگاه کتاب نیـــاز دارید در غیر این صورت جوگیـــری را کنار بگذارید 
و خریدهایتان را به بعد از نمایشـــگاه موکول کنید. اگر خیلی دلتان برای نمایشـــگاه پر کشید 

راه بیفتیـــد برویـــد آنجا صرفاً یـــک دوری بزنید و برگردیـــد! به خدا!

مرحله پنجم: در اهمیت باربری
اگـــر خریدهـــای کمـــی دارید که هیچ، امـــا اگر برای یک خرید اساســـی به نمایشـــگاه می روید 
حتمـــاً درســـت و حســـابی برای حمـــل کتاب آماده شـــوید. کیســـه های پارچه ای با دســـتگیره 
مناســـب، کوله و کیف های دوشـــی گزینه های مناســـبی برای حمل کتاب هســـتند. اگر خرید 
شـــما از میزان مشـــخصی بیشتر اســـت حتماً دنبال یک همراه پایه برای حضور در نمایشگاه 

بگردید. ســـلامت کمر و پای شـــما بســـیار مهم اســـت، باور بفرمایید جانم!

مرحله چهارم: خلوت کردن یک فهرست بی پایان!
نوبتی هم باشـــد نوبت کوچک کردن فهرســـتی اســـت که قیمت عناوین داخلش احتمالاً از حقوق 
یـــا پول تو جیبی یک ســـال شـــما هم بیشـــتر شـــده اســـت. ایـــن مرحله بـــر خلاف ظاهـــرش اتفاقاً 
ممکن اســـت باعث ســـود زیاد شـــما بشـــود. در اولین مرحله تمام کتاب های با اولویت پایین را از 
فهرســـت خودتـــان حـــذف کنید. اختلاف بین قیمت کتاب ها و بودجه شـــما بایـــد درنهایت چیزی 
در حـــد 10 الـــی 20 درصـــد باشـــد. بعد شـــروع کنید به گشـــتن در کتابفروشـــی های شـــهر خودتان، 
فروشـــگاه های اینترنتـــی کتاب و آنلاین شـــاپ ها. برخی از کتاب های هر فهرســـت با قیمت خیلی 
مناسب در بازار موجود هستند، اینطوری در خرید کتاب  کلی صرفه جویی و بودجه خرید خودتان 
را افزایـــش داده ایـــد. بعـــد تـــا جایی که امـــکان دارد و اطلاعاتتـــان یاری می کند کتاب های ناشـــران 
غایب در نمایشـــگاه را از فهرســـت بیرون ببرید و با عناوین دیگر جایگزین کنید. در نهایت قیمت 
کتاب هـــای فهرســـت جدید را بـــا بودجه باقی مانده خودتان مقایســـه کنید. اختـــلاف مالی این دو 
بخش هنوز باید بین 10 تا 20 درصد باشد. در آخرین قدم سعی کنید فهرست ناشران عمومی را از 
کتاب های دانشـــگاهی و تخصصی جدا کنید. محل اســـتقرار این دو دسته از ناشران با هم تفاوت 
دارد. نگران نقص در اطلاعات خود نباشـــید چون ایرادهای این جداســـازی را در درون نمایشـــگاه 
تصحیـــح می کنیـــد اما اگر ایـــن کار را انجام ندهیـــد تضمین می کنم ســـاعت ها از وقتتان به خاطر 
بارهـــا رفـــت و آمد از تالار ناشـــران عمومی به تالار ناشـــران تخصصی و بالعکس تلف خواهد شـــد.

مرحله هشتم: چرک کف 
دست بیشتر و پول نقد!

در آخریـــن مرحلـــه قبـــل از حضور 
در نمایشـــگاه دنبـــال منابـــع مالی 
ذخیـــره باشـــید و اگـــر در تهیه این 
منابـــع ذخیـــره موفق شـــدید آن را 
در یـــک کارت بانکی جداگانه قرار 
دهیـــد و تا وقتی اصـــل بودجه تان 
به پایان نرســـیده سراغ این کارت 
نرویـــد. ضمنـــاً یادتـــان باشـــد کـــه 
حتمـــاً مقـــداری پـــول نقـــد همراه 

خودتـــان بردارید.

مرحله نهم: خواب نمانید و 
به نمایشگاه بروید!

شـــاید بـــه خودتـــان بگوییـــد ایـــن 
دیگر چـــه حرفی اســـت اصلا؟ً اما 
اگر شـــما هم تجربه من را داشتید 
و واقعـــاً به دلیل خســـتگی زیاد به 
جـــای ســـاعت 8 صبح ســـاعت 12 
بیـــدار می شـــدید و درکل عطـــای 
نمایشـــگاه رفتـــن را بـــه لقایـــش 
می بخشـــیدید متوجـــه عرایـــض 
بنـــده می شـــدید. پـــس بموقـــع 
بخوابیـــد تـــا بموقع بیدار شـــوید و 
بموقـــع هم بـــه نمایشـــگاه بروید، 

خـــوش بگـــذرد و متشـــکرم!

مرحله دوم: چرک کف دست!
در این مورد با خودتان کاملاً روراســـت باشـــید. با دقت و وســـواس زیاد توانایی مالی خودتان 
برای حضور در نمایشـــگاه را محاســـبه و مقدار پولی را که برای خرید کتاب در دســـترس دارید 
کنـــار بگذاریـــد. این مرحله چنان مهم اســـت که اگر در انجـــام آن کوچکترین اهمالی به خرج 
دهید تجربه شـــما از حضور در نمایشـــگاه کتاب را به معنای دقیق کلمه به یک تجربه منفی 
تبدیـــل خواهـــد کرد. حواســـتان را خوب جمع کنید، ببینیـــد چقدر پول دارید، بـــا خودتان که 

شـــوخی و تعارف ندارید، دارید؟

مرحله ششم: خوراک، پوشاک، مسکن
هواشناسی را چک کنید و لباس مناسب با هوای پیش بینی شده را برای حضور در نمایشگاه 
بپوشـــید. حتمـــاً موضـــوع آب و غـــذای خودتان هنگام حضور در نمایشـــگاه را حـــل کنید. اگر 
می خواهیـــد از همانجـــا غـــذا تهیه کنید پولـــش را کنار بگذارید و اگر می خواهیـــد غذا را همراه 
خودتان ببرید مقدماتش را آماده کنید. همچنین مقداری شـــکلات، آجیل، کشـــمش، توت 
و مـــواد قنـــدی دیگر را همراه خودتان داشـــته باشـــید که در بحبوحـــه غرفه گردی دچار غش و 
ضعف نشـــوید. اگر اهل چای و قهوه هســـتید هم همراه داشـــتن یک فلاســـک کوچک ایده 

خوبی اســـت. بطری یا قمقمه آب فراموشـــتان نشود، هرگز!

مرحله سوم: من یک فهرست خرید دارم
در ایـــن مرحلـــه فهرســـتی از کتاب هـــای مورد نیازتـــان تهیه کنید. در فهرســـت نویســـی اصلاً 
بـــه حضـــور و عدم حضور ناشـــران در نمایشـــگاه کاری نداشـــته باشـــید، فهرســـت خودتان را 
بنویســـید و وقتی عناوین کامل شـــدند با جســـت و جو در اینترنت قیمت به روز تمام کتاب ها 
را یادداشـــت کنید. حالا و بر اســـاس نیاز خود اولویت خرید را در بین این کتاب ها مشـــخص 
کنیـــد. یادتـــان باشـــد در فهرســـت نویســـی، ذکر نام ناشـــر در جلـــوی عنوان هر کتـــاب واجب 

اســـت، وگرنـــه مصلی بـــا تمام وجود شـــما را در خـــودش می بلعد!

مرحله هفتم: مشخص کردن مختصات سفر
حالا زمان برنامه ریزی اســـت. اگر تنها هســـتید خودتان و اگر با دوستان به نمایشگاه می روید 
در کنار هم روز حضورتان در نمایشـــگاه را مشـــخص کنید، بعد ســـاعت قرارتان را نهایی کنید 
و نهایتاً در یک گوشـــه شـــهر- یا درون خود نمایشـــگاه - با هم قرار بگذارید. یادتان باشـــد که 
بهتـــر اســـت زودتر و با وســـایل نقلیـــه عمومی به نمایشـــگاه بروید چون در غیـــر این صورت و 
با شـــلوغی اطراف نمایشـــگاه باید پولتان را جای کتاب خرج آژانس و تاکســـی اینترنتی کنید!


